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CHIFFRE D'AFFAIRES 2016 : 190,8 M€

Le 4°™¢ trimestre a confirmé le niveau de croissance organique enregistré tout au long de I’année et
présente un niveau de prise de commandes en nouvelle hausse.

1R SEMESTRE 9.3 57 +1,2%
3EE TRIMESTRE 41,5 44,1 +6,2%
4¥E TRIMESTRE 48,1 51,1 +6,2%
2EE SEMESTRE 89.6 95.2 +6.2%
ANNEE 179.0 190.8 +6,6%

Une trés forte croissance a été obtenue sur les segments stratégiques : e-commerce (+50 %), mobilité (+50 %), web solutions (+40 %), expérience

design (+20 %) tandis que l'assistance technique a été pilotée de maniére sélective en privilégiant les marges aux volumes.

Quelques activités marginales ont été réduites ou supprimées, amenant au total a une croissance de 6,6% (7,5% hors achat médias et 6% a

périmetre constant), obtenue avec une amélioration sensible des marges.
L'effectif a été augmenté a 2.096 au cours du 42™ trimestre pour faire face a la croissance des prises de commandes.

L'international a bénéficié ce trimestre de la forte croissance de la Suisse (+21%), du Benelux (+13,5%) et d'InventCommerce au Royaume-Uni
(>100%).

NOUVEAUX MOTEURS DE CROISSANCE

De nouveaux partenariats confortent les ambitions du groupe dans le Digital. Ainsi les partenariats avec Adobe, Platform.sh, Lyra ont commencé a
se traduire par des nouveaux projets de pointe, notamment des solutions cross plateformes. Ces partenariats concourent ainsi a la croissance des

prises de commandes du 4™ trimestre.

Par ailleurs, U'établissement du secteur Energie s'avére étre un moteur de croissance substantiel avec plus de 21% de croissance sur l'année. Ce
secteur, ou le digital métamorphose Uoffre des entreprises, rassemble a SALI prés de 300 experts et développeurs travaillant sur des grands projets.

ILa donné a SQLI U'opportunité de se positionner sur les Blockchains.



Sur les autres secteurs fortement influencés par la pénétration du digital, le Groupe a enregistré de nouvelles références de premier plan comme
3M, Brandalley, Shell et Suzuki sur des thématiques d’envergure comme le commerce multi-canal. Dans le méme temps, la base de clients existante

a fourni de nombreuses opportunités de projets de pointe tel le réseau social innovant « The Leader Connection » pour BNP Paribas.

Ces développements ont reposé sur l'extension des expertises du groupe notamment aux systemes incluant des objets connectés.

DEMARRAGE FAVORABLE DU PLAN MovE Up 2020
Le groupe est en ordre de marche pour la réalisation du nouveau plan stratégique.

D'une part, les moteurs de croissance concernés sont préts a monter en régime par l'augmentation du nombre de grands comptes. D'autre part, les
plans d'action relatifs a (a rentabilité sont tous définis et attribués a des managers. En particulier, deux managers de grande expérience, Eric
Doladille, qui a rejoint le groupe en septembre 2016, a pris en charge les Innovative Service Center (centres de services On-shore et 0ff-shore) qui
assurent des déploiements ou des maintenances de projets importants, et Dominique Marichal, qui prendra en charge dés février 2017 l'ensemble

des démarches de Delivery Excellence.

Le dernier trimestre 2016 et les premiéres tendances de 2017 donnent des signaux favorables pour le démarrage de Move Up 2020. De plus, le
Groupe est trés actif concernant l'élargissement de son terrain géographique par croissance externe dans une stratégie de leadership européen des

applications digitales.

SQLI publiera ses résultats de U'exercice 2016, le 27 mars 2017, aprés bourse.

Recevez gratuitement toute l'information financiére de SQLI par e-mail en vous inscrivant sur : www.actusnews.com

A propos du Groupe SQLI : Créé en 1990, SQLI est le partenaire de référence des entreprises et des marques dans la transformation digitale de leur parcours client et de
tous les services internes impactés par cette évolution. Son positionnement unique au confluent du marketing et de la technologie Iui permet de répondre de fagon globale
aux enjeux de développement des ventes et de notoriété (marketing digital & social, expérience client, commerce connecté, data intelligence...) ainsi qu'aux enjeux de
productivité et d’efficacité interne (digitalisation des opérations, entreprise collaborative, mobilité et objets connectés, CRM...).

Ses 2000 collaborateurs sont répartis en France (Paris, Lyon, Toulouse, Bordeaux, Rouen, Nantes et Lille), en Suisse (Lausanne et Genéve), au Luxembourg, en Belgique
(Bruxelles et Gand), au Royaume Uni(Londres), en Afrique du Sud (Cape Town) et au Maroc (Rabat et Oujda). Le Groupe SQLI a réalisé en 2016 un chiffre d'affaires de 191
ME. Depuis le 21 juillet 2000, la société SQLI est cotée sur Euronext Paris (SQI).

www.sgli.com

Suivez SQLI sur linkedin

Suivez SQLI Enterprise sur Facebook et Twitter

RELATIONS INVESTISSEURS
NICOLAS REBOURS — DIRECTEUR FINANCIER- 01 5593 26 00

RELATIONS PRESSE FINANCIERE
NICOLAS BOUCHEZ — RELATIONS PRESSE - 01 53 67 36 74 — NBOUCHEZ@ACTUS.FR



http://www.actusnews.com/
http://www.sqli.com/
https://www.linkedin.com/company/sqli?trk=hb_tab_compy_id_166101
https://www.facebook.com/SQLI.Enterprise
https://twitter.com/sqli_enterprise
mailto:nbouchez@actus.fr

