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DEUX COFONDATEURS EXPÉRIMENTÉS AUX COMMANDES

Fondateur dõAurora (société de services) 
vendu en 2003 à Business & Decision

Fondateur et Président du groupement 
dõentreprises HEXATRUST

Vice -Président du Pôle de Compétitivité 
Systematic Paris Région

4 ans chez Hachette Filipacchi Medias : 
contrôleur de gestion, chef de projet 
Asie-Pacifique (à Hong Kong) et 
directeur des éditions hongkongaises et 
chinoises du groupe

Créateur de XLAB (agence digitale)

Amaury Rosset
Cofondateur et Directeur Administratif et Financier

Jean-Noël de Galzain
Fondateur et Président du Directoire



Spécialiste de la 

gestion des accès à 

privilèges

Accompagne la gouvernance 

de la sécurité des Systèmes 

dôInformation, protège les 

contenus et actifs stratégiques
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WALLIX EN BREF

Éditeur de logiciels 

de cybersécurité

11,5
Mú de chiffre 

dôaffaires

83
collaborateurs 

570+
clients

Données au 31/12/2017

55
pays
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PRIVILEGED ACCESS MANAGEMENT : 

LA DERNIÈRE GÉNÉRATION 

DE LOGICIELS DE CYBER-SÉCURITÉ

SOLUTIONS DE CYBER-S£CURIT£ ET DE GOUVERNANCE DES ACCĈS AU SYSTĈME DôINFORMATION 



4

CYBER-ATTAQUES CAPABLES DE DÉTRUIRE UNE ENTREPRISE : 

MYTHE OU RÉALITÉ ?

LES VICTIMES SE MULTIPLIENT

Septembre 2017

Profit warning suite à une cyberattaque

80% des cyberattaques 

passent par un compte à privilèges*

Septembre 2017

Vol des données personnelles 

de 143 millions d'Américains

Août 2017

Vol de la Saison 7 de Game of Thrones, 

la principale source dôabonnement

Juin 2017

Une cyberattaque qui coûte cher

Novembre 2017

57 millions dôutilisateurs pirat®s, 

une image écornée

2019

$2,1 
trillion
Coût annuel 

estimé

par Juniper research

*Forrester,The Forrester Wave : Privileged Identity Management Q3 2016



LES SOLUTIONS 

HISTORIQUES

NE SUFFISENT PLUS
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CYBER-ATTAQUES, LE RISQUE AUGMENTE

+ de données à protéger

DIGITALISATION

+ dôutilisateurs 

(internes & externes)

EXTERNALISATION

+dô®quipements ¨ s®curiser
IoT

+ de contrôles

RÈGLEMENTATION



Antivirus

Protection des équipements
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UNE NOUVELLE ÈRE DE LA CYBERSÉCURITÉ

Firewall

Protection des réseaux

IAM*

Gestion des identités et des accès

PAM**

Gestion des accès à privilèges

Taux dô®quipement

Vagues technologiques

Cloud Based Security Services (en mode SaaS)  

(IAM, PAM, chiffrement, etc.)

3 700 clients

370 000 clients

*Identity Access Management
**Privileged Access Management

Ère du 

PC

Ère 

dôInternet

Ère de 

lôidentit® 

et de la 

mobilité

Leader
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PRIVILEGED ACCESS MANAGEMENT : UN MARCHÉ CIBLE 

DE 2 Md$ EN 2021

Source : Gartner

2015 2016 2017 2018 2019 2020

épermettre la transformation 
digitale des entreprises

élutter efficacement contre 
les nouvelles formes 
de cyber-attaques

ése mettre en conformit® 
avec la règlementation

PAM, unesolution pouré

2,3

0,69

Chiffres en Md$

TCAM : +27%
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LE NOUVEL ENJEU : LA PROTECTION DES IDENTITÉS, 

DES ACCĈS ET DES DONN£ES DE LôENTREPRISE

Utilisateurs 

internes et externes 

autorisés

Utilisateurs non autorisés

Utilisateurs pirates

SESSION 
MANAGER
Contrôle 

des accès 
en temps 

réel

PASSWORD 
MANAGER

Gestion 
des mots 
de passe

ACCESS 
MANAGER
Console 
dõadmin. 

web

Donn®es de lõentreprise

Cr®ation dõun r®seau 

de confiance contre les menaces 

internes et externes
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2013-2017 : NAISSANCE DôUN 

LEADER DU PAM

SOLUTIONS DE CYBER-S£CURIT£ ET DE GOUVERNANCE DES ACCĈS AU SYSTĈME DôINFORMATION 
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WALLIX BASTION : UNE SUITE LOGICIELLE ENRICHIE 

POUR COUVRIR LôENSEMBLE DES BESOINS DU PAM

MARCHÉ CIBLE

TEMPS

PSM*

PAM 
On Premise

PAM 
On Premise

et/ou On demand

IPO AUJOURDõHUI

IT / OT / IoT / 

DevOps / 

Cloud

IT 

TPE/PME/ETI

IT

Grands comptes

SESSION 
MANAGER

PASSWORD 
MANAGER

ACCESS 
MANAGER

*PSM : Privileged Session Management. Sous-segment du PAM
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WALLIX BASTION : UNE SUITE LOGICIELLE CLOUD READY
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WALLIX BASTION : DES ATOUTS MAJEURS

DÉPLOIEMENT NON INTRUSIF SANS AGENT (LOGICIEL) 
SUR LES EQUIPEMENTS À PROTÉGER

CHEMIN LE PLUS COURT VERS LA CONFORMITÉ

AMÉLIORATION DE LA SÉCURITÉ DES POINTS 
CRITIQUES DU SYSTĈME DôINFORMATION

ADOPTION FACILE ET SANS IMPACT SUR LA 
PRODUCTIVITÉ DES ÉQUIPES

MAĊTRISE DES COđTS DE POSSESSION ET DôEXPLOITATION

Certifié CSPN 
par lôANSSI*

ϝ/ŜǊǘƛŦƛŎŀǘƛƻƴ ŘŜ ǎŞŎǳǊƛǘŞ ŘŜ ǇǊŜƳƛŜǊ ƴƛǾŜŀǳ ŀŎŎƻǊŘŞŜ ǇŀǊ ƭΩ!ƎŜƴŎŜ ƴŀǘƛƻƴŀƭŜ ŘŜ ƭŀ ǎŞŎǳǊƛǘŞ ŘŜǎ ǎȅǎǘŝƳŜǎ ŘΩƛƴŦƻǊƳŀǘƛƻƴ



13KuppingerCole Report, June 2017

WALLIX BASTION : UN POSITIONNEMENT DôEXCELLENCE 

RECONNU PAR LES EXPERTS DU SECTEUR

CYBERARK

CA 
TECHNOLOGIES

CENTRIFY WALLIX

LIEBERMAN SOFTWARE

BEYONDTRUST

THYCOTIC 

IBM

BALABIT
MANAGEENGINE

BOMGAR

MT4 SOFTWARE

EMPOWERID

ONE IDENTITY

BALABIT

MT4 SOFTWARE

IBM

IBM

EMPOWERID
MANAGEENGINE

CA TECHNOLOGIES

CENTRIFY 

LIEBERMAN SOFTWARE

BEYONDTRUST

THYCOTIC 

CYBERARK

WALLIX
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TRANSFORMATION DIGITALE ET RÉGLEMENTATION 

AU CíUR DES PRIORIT£S COMMERCIALES DE WALLIX

LES SECTEURS 

PRIORITAIRES

FinanceIndustrieSanté

TRANSFORMATION 

DIGITALE

PCI-DSS

BALE I, II, III

Sarbanes -Oxley 

Act -SOX

SOLVABILITÉ 2

NERC CIP

SP-800-82

ISO 27000

PGSSI-S / HIPPA

HDS

Telecom

LPM

HDS

HIPAA

PCI-DSS

ISO-27001/27018

RÉGLEMENTATION

FinTech

AssurTech

Industrie 

4.0

Santé 

connectée

IoT

Cloud

UN CADRE RÉGLEMENTAIRE EUROPÉEN RENFORCÉ DÈS 2018 (NIS & RGPD)



QUELQUES RETOURS CLIENTS EMBLÉMATIQUES
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ç Aujourdôhui nous continuons ¨ d®ployer le 

Bastion car nous avons démontré que la solution 

est fiable, que lôint®gration est performante et 

répond à tous nos critères de traçabilité et 

dôautomatisme. è

Thierry HEC, Expert Sécurité Groupe PSA

« Le Bastion est devenu le standard sur le marché 

de lôe-sant®. Côest un gage de confiance qui 

rassure le client. »

Emmanuel NOVICE, 

Directeur des services e-Santé, Claranet

« Grâce à ses fonctionnalités de contrôle des accès 

et de tra­abilit® des op®rations dôadministration, le 

Bastion nous a permis de renforcer 

considérablement la sécurité de nos infrastructures 

et de nos équipements »

Stéphane CORBLIN, Responsable de 

l'Architecture Réseau et Sécurité du SIAAP

ç Il sôagit de sensibiliser les utilisateurs, les 

administrateurs et les prestataires plut¹t quô°tre 

dans la répression. Sans confiance, on ne fera 

pas de business »

Benoit FUZEAU, 

RSSI CASDEN ïBanque Populaire
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LES PARTENAIRES : UN PUISSANT LEVIER COMMERCIAL

Objectif : apporter de la valeur 

ajoutée aux produits

Enjeu : compléter la couverture 

fonctionnelle du BASTION par 

des briques logicielles ou des 

systèmes

Objectif : proposer des solutions 

conjointes interopérables

Enjeu : assurer un déploiement conjoint 

des solutions complémentaires du 

BASTION

Objectif : créer une 

dynamique commerciale

Enjeu : offrir aux 

partenaires une meilleure 

autonomie commerciale 

et technique

160 PARTENAIRES EN FRANCE ET ê LôINTERNATIONAL



UNE EXTENSION DE LôOFFRE QUI SE TRADUIT DANS LES 

PERFORMANCES COMMERCIALES

déc. 

2014

déc. 

2015

220+ 

300+ 

déc. 

2016

420+

CLIENTS ACTIFS
PANIER MOYEN EN Kú (1ER CONTRAT)

CONTRATS SUP£RIEURS ê 100 Kú

570+

déc. 

2017

4

13

28

2015 2016 2017

x3.3

x2.2

28
40

47

2015 2016 2017

+41%

+17%

Source : WALLIX / données au 31/12/2017

2 contrats 

>1 Mú

17

+80

+120

+150
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UNE ÉQUIPE DE MANAGEMENT RENFORCÉE POUR MENER LE 

DÉVELOPPEMENT SUR LE LONG TERME

DIRECTEUR DES OPÉRATIONS BASTION

DIDIER LESTEVEN 

71 pers.

2016

83 pers.

2017

60 pers.

2015

34 pers.

2014

VICE-PRESIDENT PRODUIT

SERGE ADDA

DIRECTRICE MARKETING EMEA

EDWIGE BROSSARD

DIRECTEUR DE LA STRATÉGIE

DIDIER COHEN 

VICE-PRESIDENT SALES EMEA

XAVIER LEFAUCHEUX

VICE-PRESIDENT CUSTOMER SUCCESS

GREGORY ROUSSEAU

2017

2015

2016

2018

2012

2017

HENRI BINSZTOCK

DIRECTEUR DE LôINNOVATION

2016

Effectif total fin dõann®e
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DES INVESTISSEMENTS MAÎTRISÉS 

POUR UN CHIFFRE DôAFFAIRES 

MULTIPLIÉ PAR 4 

EN 4 ANS

SOLUTIONS DE CYBER-S£CURIT£ ET DE GOUVERNANCE DES ACCĈS AU SYSTĈME DôINFORMATION 
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Normes comptables françaises

CHIFFRE DôAFFAIRES

Données en Kú

5 295

11 545

3 972

2 662

+44% DE CROISSANCE ANNUELLE MOYENNE SUR 2013-2017 

ET DES RÉSULTATS EN FORTE PROGRESSION

R£SULTAT DôEXPLOITATION

7 364

2013 2014 2015 2016 S1 2017 S2 2017

-1 765

-1 074

-287 -322

-1 319

+57%

TCAM 2013/2017 : +44%

+ 474
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Normes comptables françaises

Données en Kú

R£PARTITION DU CHIFFRE DôAFFAIRES 2017

ACTIVITÉ GÉOGRAPHIQUE

Licences France International

SECTEUR RÉCURRENCE

Secteurs réglementés

Santé

Industrie

Finance

Telecom

Secteurs sensibles

Administration et 

Services publics

Défense

Energie

Licences 

sur la base installée 

+ Maintenance

Licences 

sur les nouveaux clients

ServicesMaintenance

Autres secteurs

3,6%27,7%68,8% 26%74%

17%36%47% 42%58%



2016 S1 2017 S2 2017 2017
Variation 

annuelle

Chiffre dõaffaires7 364 4 380 7 165 11 545 +57%

Autres produits 
dõexploitation 
(production 
immobilisée, 
subventionsé)

2 878 1 633 1 916 3 549 +23%

Total charges 
dõexploitation

-12 007 -7 333 -8 606 -15 939 +33%

Dont autres charges 
dõexploitation

-3 810 -2 047 -2 078 -4 125 +8%

Dont c harges du 
personnel

- 6 515 -4 154 -4 933 - 9 087 +39%

Dont dotations aux 
amortissements 

et aux provisions
-1 365 -899 -1 182 - 2 081 +52%

R®sultat dõexploitation-1 765 -1 319 474 -845 -52%

Charges et produits 
exceptionnels

102 - -182 -182 -

Impôts - -3 -2 -5 -

Résultat net -1 683 -1 335 285 - 1 050 -38%
22

COMPTE DE RÉSULTAT

Donn®es consolid®es, en Kû

Normes comptables françaises

Renforcement des équipes 

pour soutenir la croissance du 

Groupe, conformément au plan 

de marche

Analyse
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FLUX DE TRÉSORERIE

Donn®es consolid®es, en Kû

Normes comptables françaises

Trésorerie

fin 2016
Trésorerie

fin 2017

MBA

Var. 

BFR
CAPEX

Nouv . 

emprunt

5 938

6 980970

2 411 -2 855

857

Investissements technologiques

pour maintenir lôavance du groupe

Nouvelle ligne de crédit bancaire 

pour accroitre la flexibilité financière

Solide position de trésorerie à fin 

décembre 2017

Analyse

Remb . 

emprunts

-474

AK

134

Cash Flow 

libre
+52

Nouveaux 
financements

+991

Variation nette 

de trésorerie
+1 043

Flux positifs

Flux négatifs
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BILAN

ACTIF 31/12/2016 31/12/2017

Actifs immobilisés 5 610 6 925

dont immobilisations incorporelles 4 619 5 805

Actifs circulants 12 159 15 135

dont Clients et comptes rattachés 4 699 6 377

dont trésorerie et équivalents 5 938 6 981

Total de lõactif17 769 22 060

PASSIF 31/12/2016 31/12/2017

Capitaux propres 8 817 7 974

Provisions 237 650

Emprunts et dettes financières 1 572 1 950

Fournisseurset comptes rattachés 523 868

Autres dettes et comptes de 
régularisation

6 620 10 618

dont Produits Constat®s dõAvance*4 660 7 628

Total du passif 17 769 22 060

Donn®es consolid®es, en Kû

Normes comptables françaises

* Produits constatés d'avance sur le revenu, le CIR et les subventions . Les PCA sur le revenu correspondent aux quote -part de c hiffres d'affaires 
factur®es et comptabilis®es au titre de lõexercice mais dont la fourniture ou la prestation interviendra post®rieurement ¨ l'exe rcice.

Trésorerie nette de dettes 

financi¯res : 5 031 kú

(+665 kú vs 31/12/2016)

Produits constat®s dôavance

sur le revenu: 5 645 kú

(+85% vs 31/12/2016 indiquant une 

forte acc®l®ration de lôactivit®)

Analyse

Bilan avant augmentation de 

capital de mai 2018 (36,8 Mú)

Post-clôture


