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AVERTISSEMENT

Cette présentation peut contenir des informations de nature prévisionnelle. Ces informations 

constituent soit des tendances, soit des objectifs, et ne sauraient être regardées comme des 

prévisions de résultat ou de tout autre indicateur de performance. 

Ces informations sont soumises par nature à des risques et incertitudes, tels que décrits dans le 

Document de base enregistré le 22 décembre 2014 sous le numéro I.14-076.

Elles ne reflètent donc pas les performances futures de la société, qui peuvent en différer 

sensiblement. La société ne prend aucun engagement quant à la mise à jour de ces informations. 

Des informations plus complètes sur Tronics peuvent être obtenues sur son site internet 

(www.tronicsgroup.com).

http://www.tronicsgroup.com/
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À QUOI SERVENT LES NANO ET MICROSYSTÈMES ? 

Les nano et microsystèmes sont des dispositifs miniaturisés assurant une fonction 
de capteur et/ou d’actionneur 

Boîtier

Élément
MEMS/NEMS

Électronique de contrôle,
de digitalisation et
de communication

EXEMPLE D’UN MICROSYSTÈME GYPRO

Microstructure
mobile

Nano-fil

Capteurs Inertiels : orientation, vitesse et  
position d’un objet dans l’espace

Microsystèmes Optiques : intégration de 
systèmes optiques miniaturisés

Composants RF : gestion des signaux 
Radio-Fréquence

BioMEMS : réalisation de dispositifs 
compacts d’analyse

Miniaturisation, gains de consommation 
et optimisation des coûts systèmes
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Objets 
connectés

Automobile

Smartphones 
& tablettes

Sciences

de la vie

Aéronautique

Défense

Principales fonctions : accéléromètres, gyromètres,
capteurs de pression, composants optiques

LES NANO ET MICROSYSTÈMES ENVAHISSENT 
TOUS LES SECTEURS D’ACTIVITÉ
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TRONICS EN BREF 

Cotée sur Alternext Paris 
depuis Février 2015

Tronics (Dallas)

Tronics (Crolles)

92 collaborateurs

dont 55 ingénieurs 
et scientifiques

Des références 
clients                           

de premier plan

Chiffre d’affaires 
2015 : 7,8 M€

15 ans de R&D

25 familles de brevets 
actifs 

2 implantations en direct

Distributeurs en 
Europe, Japon, 
Chine, Israël
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UN LEADERSHIP DANS L’INERTIEL HAUTE PERFORMANCE

Avionique et drones

• Centrales de cap et d’attitude & instruments de secours

• Capteurs de commande de vol

• Autopilotes pour drones, aide à la navigation

Marine

• Stabilisation de navire

• Aide à la manœuvre

Robotique

• Contrôle robotique

• Aide à la chirurgie

• Automatisation des machines

Véhicule autonome

• Localisation

• Aide à la conduite

• Navigation
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Faits marquants 2015
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DES AVANCÉES POSITIVES

> Bonne dynamique commerciale

- 11 nouveaux clients (hors GYPRO®)

- pénétration accrue de nouveaux 
marchés (Sciences de la Vie)

> Accélération du développement à 
l’international

> Montée en puissance de l’activité sur le 
site de Dallas

> Renforcement de la gamme de produits 
inertiels GYPRO® et AXO

> Des investissements significatifs pour le 
développement de nouveaux produits

DIVERSIFICATION DU 
PORTEFEUILLE CLIENTS

RENFORCEMENT DE 
L’INTERNATIONAL
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… ET DES ÉLÉMENTS QUI ONT PESÉ SUR
LA RENTABILITÉ

> Absence de CA avec le client historique 
du Groupe (vs 1,8 M€ en n-1) dans un 
environnement pétrolier défavorable

> Volume de commandes de 
manufacturing moindre que prévu en 
début de période (optique, RF MEMS)

> Finalisation d’un projet d’ingénierie à 
forte valeur ajoutée reportée sur 2016

> Délais plus longs que prévu entre phase 
d’ingénierie et mise en production

LANCEMENT D’UN PLAN DE 

RÉDUCTION DES COÛTS

DE 700 K€ FIN 2015,

À EFFET 2016
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13 clients
(+3 en 2015)

22 clients
(+3 en 2015)

12 clients
(+5 en 2015)

5 clients 5 partenaires

EXEMPLES DE CLIENTS

Aéronautique
& Sécurité

Industrie
Représentants
Distributeurs

Médical
Électronique 
Grand Public

DIVERSIFICATION DU PORTEFEUILLE CLIENTS

®Coagulex

TOP 5 = 57% du CA (contre 74% en n-1)

TOP 10 = 78% du CA (contre 88% en n-1)

Nouveau
en 2016

http://www.elektropribor.spb.ru/en/main.html
http://www.elektropribor.spb.ru/en/main.html
http://www.avnet-israel.co.il/
http://www.avnet-israel.co.il/
http://www.satori.co.jp/english/index.html
http://www.satori.co.jp/english/index.html
http://www.marubeni-techno.com/en/index.html
http://www.marubeni-techno.com/en/index.html
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Résultats 2015
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27%73%

ANALYSE DU CHIFFRE D’AFFAIRES

CYCLE DE VENTE ET DE MISE EN PRODUCTION 

Avant vente

3 à 6 mois

Concept & 
prototypage 

9 mois

Industrialisation

6  à 9 mois

Production

Pluri annuelle

CHIFFRE D’AFFAIRES 2015 : 7 755 K€
RÉPARTITION PAR NATURE EN %

Manufacturing : ventes de produits finis
Ingénierie : ventes de services

ManufacturingIngénierie

Les produits actuellement en phase d’ingénierie
généreront du chiffre d'affaires manufacturing

dès lors qu'ils rentreront en phase de production

Montée en puissance des Sciences de la Vie 
représentant 12% du CA en 2015

(contre 2% en n-1)
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74%

16%

10%

Europe

Asie

Amériques

61%
39%

Crolles

Dallas

ANALYSE DU CHIFFRE D’AFFAIRES

RÉPARTITION DU CA 2015
PAR ZONE GEOGRAPHIQUE EN %

RÉPARTITION DU CA 2015 PAR UNITÉ
DE PRODUCTION EN %

L’international représente 44% du CA 

en 2015 contre 28% en 2014
Poursuite de la stratégie « fablight »
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COMPTE DE RÉSULTAT CONSOLIDÉ

K€ - IFRS 2015 2014

Chiffre d’affaires 7 755 11 609

CIR, subventions et autres 
produits

3 104 3 105

Achats consommés (2 930) (3 666)

Charges externes (2 403) (2 293)

Charges de personnel (6 894) (7 030)

Résultat opérationnel 
courant

(2 724) 368

Résultat financier (53) (125)

Résultat avant impôt (2 778) 243

Impôts sur les bénéfices (241) (69)

Quote-part des sociétés mises
en équivalence

(19) (26)

Résultat net part du groupe (2 997) 140

- Volumes de production 
beaucoup moins élevés que 
ceux annoncés en début 
d'exercice pour 2 clients

- Sercel : absence de chiffre 
d’affaires vs. 1,8 M€ en n-1

- Marge brute à 62,2% contre 
68,4% en n-1 suite à la part 
accrue des achats de R&D 
(marge brute de 73% hors 
R&D contre 75% en n-1)

- Maîtrise des frais de 
structure
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UNE SOLIDE STRUCTURE BILANTIELLE

Immobilisations

Autres actifs courants

Actifs courants

Trésorerie 9 074

1 909

5 654

6 019 Capitaux propres15 029

Dettes financières

Autres passifs

4 500

3 127

En K€

Au 31.12.2015
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TABLEAU DE FLUX DE TRÉSORERIE

K€ 31.12.15 31.12.14

Variation issue des opérations (3 055) 867

dont Variation du BFR (1 759) (975)

Variation issue des investissements (1 273) (819)

Variation issue des financements 9 605 (245)

Variation de trésorerie 5 296 (181)

Trésorerie à la clôture 9 074 3 778
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OBJECTIF: ABAISSEMENT DU POINT MORT

POUR UN RETOUR À L’ÉQUILIBRE EN 2017

PLAN D’ÉCONOMIES DE 700 K€

LANCEMENT FIN 2015 D’UN PROGRAMME REPRÉSENTANT                  
9% DES CHARGES FIXES DE 2015

‒ Rationalisation des charges externes : sous-traitance, consulting, renégociation 

des contrats fournisseurs

‒ Contrôle de la R&D externalisée

‒ Maîtrise des frais de personnel Plan totalement mis
en place à ce jour



Axes de travail et objectifs 
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3 AXES CLÉS AVEC UN FORT POTENTIEL 
INDUSTRIEL

INERTIEL

1

BIOMEMS

2

APPLICATIONS 
INDUSTRIELLES

3
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NOUVEAUX PARTENARIATS R&D SIGNÉS FIN 2015

Projet STARS 
Accéléromètre 100%
made in Rhône-Alpes

Objectif:
Fournir un accéléromètre basé sur 

le produit Tronics et testé en 
conditions réelles

Projet TRACE
Transfert de la technologie 

M&NEMS

Objectif:
Qualifier les technologies MEMS
de Tronics pour les applications

de véhicules autonomes et 
d’automates industriels

1
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Avant vente

3 à 6 mois

Production

Pluri annuelle

Qualification

6 mois

NOUVELLE GAMME DE PRODUITS STANDARDS 
INERTIELS

‒ Haute performance et faible consommation d’énergie

‒ Encombrement et poids réduits

‒ Même boitier et électronique que le GYPRO®

‒ Même technologie MEMS que le GYPRO®

ACCÉLÉRATION DU CYCLE DE MISE EN PRODUCTION

GYROMÈTRES « GYPRO® »: tous les bénéfices clés en une seule et même puce

ACCÉLÉROMÈTRES « AXO »: approche à faible risque basée sur la réutilisation du 
GYPRO®

Time to volume
plus court

1
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APPLICATIONS INERTIELLES HAUTE PERFORMANCE

> Commandes d’échantillonnage auprès de              
30 clients

> Renforcement de la gamme de produits 
standards inertiels: GYPRO2300 et GYPRO3300               
+ accéléromètres 

> Partenariats pour le développement de produits 
customisés

> Accords commerciaux avec des acteurs clés                        
du secteur

RÉALISATIONS EN COURS

NOUVEAUX PROJETS SIGNÉS

1
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- Entreprise Britannique, 300 M€ de revenus

- Distributeur sur le territoire européen

- 25 vendeurs dédiés aux capteurs

- Distribue déjà les produits Colibrys et Silicon Sensing 

 Solide base de clients très qualifiés

NOUVEL ACCORD DE DISTRIBUTION EXCLUSIF AVEC                   
ACAL BFI POUR L’INERTIEL HAUTE PERFORMANCE

COUVRE UN LARGE TERRITOIRE 
COMPOSÉ DE 14 PAYS:

- Royaume Uni, Belgique, Pays-Bas, France, 

Allemagne, Autriche, Suisse, Italie, 

Espagne, Portugal, Suède, Norvège, 

Finlande et Danemark

Opportunité à court-terme
pour rentrer de nouveaux comptes

1
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DÉVELOPPEMENT DU SEGMENT DES
SCIENCES DE LA VIE

ACCÉLÉRATION DU DÉVELOPPEMENT 
COMMERCIAL DANS LES APPLICATIONS 
DES SCIENCES DE LA VIE (BioMEMS)

- Croissance forte du chiffre d’affaires en 2015: 

12% du CA total, contre 2% fin 2014

- Premiers succès commerciaux auprès de grands 

acteurs internationaux : 12 clients actifs en 2015

Selon le rapport « Microfluidic Applications » (Mai 2015) réalisé par 
Yole Développement, le marché des BioMEMS atteindra 6,8 milliards 

de $ en 2020.
85% seront représentés par les accéléromètres, capteurs de pression 

et dispositifs microfluidiques, soit 5,8 milliards de $ en 2020. 

2
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> 1 nouveau contrat signé dans les dispositifs médicaux portables avec un revenu 
cible manufacturing de 2,5M$/an à partir de 2017

> Solutions mobiles/portables

> Dispositifs de mise au point de diagnostic 
à usage unique

> Diagnostic biomédical

BIOMEMS ET APPLICATIONS PORTABLES

RÉALISATIONS EN COURS

NOUVEAUX PROJETS SIGNÉS

2
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BÂTIMENTS AUTOMATISÉS

DÉTECTION 
DE PRÉSENCE

ROBOTIQUE/VÉHICULE AUTONOME

SYNCHRONISATION DE RÉSEAUX

IMPRESSION INDUSTRIELLE

SÛRETÉ/DÉTECTION DE GAZ

INDUSTRIE DU FUTUR: DES SEGMENTS PORTEURS 3
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> Signature d’un contrat de 700 K€ pour l’analyse de gaz industriel, avec des 
revenus cibles en manufacturing de 500 K€ à 1 M€/an

> Première commande rentrée début 2016 dans la détection de présence avec un 
potentiel de revenus de fabrication supérieurs à 600 K$/an

> Montée en puissance des composants pour 
têtes d’impression

> Composants optiques

> Produits pour l’industrie horlogère

APPLICATIONS INDUSTRIELLES

RÉALISATIONS EN COURS

NOUVEAUX PROJETS SIGNÉS

3
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AXES DE TRAVAIL ET OBJECTIFS 2016

Objectifs 2016

> Un solide pipeline de nouveaux 
business avec des acteurs de 
premier plan

> CA à environ 11 M€

> Amélioration attendue en S2

Axes de travail

1/ Montée en puissance progressive du 
manufacturing

2/ Poursuite de la conquête de nouveaux 
clients

3/ Renforcement du réseau de distribution

4/ Développement des projets R&D et 
poursuite de la roadmap technologique 



La Bourse
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STRUCTURE DU CAPITAL (% - AU 31/01/16)
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Alternext Paris

Date d’introduction : 10 février 2015

Libellé : TRONICS

Code ISIN : FR0004175099

Code mnémonique : ALTRO

ICB classification : 9576 – Semiconductors

Cours au 29/03/16  : 5,6 € par action

Capitalisation boursière au 29/03/16 : 20 M€

Prochaine publication : 

Résultats semestriels 2016,
le 21 septembre 2016

(après bourse)

L’ACTION TRONICS 



www.tronicsgroup.com
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ANNEXE: LA TRANSITION VERS L’INDUSTRIE 4.0


