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WALLIX 
aujourd’hui 



Leader européen des solutions de cybersécurité 
des Identités & des Accès

65%
revenus annuels 

récurrents

+240
talents dans 16 pays

(effectif moyen 2023)

90
pays couverts

+300
revendeurs 

& intégrateurs

30 M€
chiffre d’affaires 

2023

~3 000
contrats actifs 

(31/12/2023)
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3
centres 
de R&D

+1 Md€
Wallix Adressable 

Market



Une suite logicielle de gestion des identités et 
des accès numériques simple et évolutive
permettant une stratégie Zero Trust

Gouvernance Identités Accès 

Offre WALLIX : simplifier la 
cybersécurité

Gestion des identités

Authentification & 
identification unique 
(SSO) des collaborateurs 
et des prestataires

Coffre-fort de secrets 

Accès à privilèges des 
personnes et des machines

Accès Distant

Gestion des secrets et                               
des sessions

Traçabilité

Gouvernance
des identités et des accès 
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Tableau de bord, 
cartographie, automatisation 
des données

Exigences de conformité
 et de certification



OT environment

IT environment

Une offre reconnue en 
environnement IT et OT

OT environment

Nos solutions sont accessibles :

en version logiciel, en cloud, 
en hybride et en SaaS

sur les principales plateformes 
cloud du marché
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FROST & SULLIVAN

En 2022, Frost & 
Sullivan reconnait 
WALLIX PAM4ALL 
comme la meilleure 
solution PAM du 
marché en matière de 
coûts, de simplicité et 
de flexibilité. 

WALLIX reçoit le 
« 2022 Customer 
Value Leadership 
Award »

6WALLIX 
reconnu leader 
du PAM par les 
plus prestigieux 
cabinets 
d’analystes 

Progression fulgurante 
en 3 ans d’une position 
d’acteur de niche à 

Acteur Leader en 
2022

KUPPINGERCOLE

WALLIX est nommé 

Leader sur 3 années 
consécutives 
(2020-2022) dans le 
Leadership Compass 
du cabinet 
KuppingerCole 
Analysts. 

QUADRANT 
KNOWLEDGE 
SOLUTIONS

En 2022, WALLIX fait 
son entrée directement 

parmi les leaders 
mondiaux du PAM



Faits marquants 2023
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Zoom sur les faits marquants en 2023

Accélération des revenus récurrents

Amélioration du ratio charges d'exploitation* / CA

Chiffre d’affaires annuel record

Augmentation de la trésorerie brute

Renforcement de l’excellence extra-financière

*hors D&A et éléments à caractère non récurrents



2,7
4,0

5,3

7,4
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12,6
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20,1

23,2
25,2

30,2

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Une croissance de plus de 25% par an depuis 10 ans
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CA en M€ x11
en 10 ans

x6
depuis l’IPO



Données non auditées consolidées, en K€ - Normes comptables françaises
Croissance sur 12 mois

Croissance solide du revenu mensuel récurrent (MRR)1

1 015 
1 122 

1 235 

1 415 

1 641 

31/12/21 30/06/22 31/12/22 30/06/23 31/12/23

MRR

ARR = 12 x MRR

20 M€

au 
31/12/2023

ARR

Montée en puissance

 du modèle de souscription 

ARR au 31 décembre 2023 représente 

65% du chiffre d’affaires 2023 
(+6 points en 12 mois)

1 Revenu récurrent = revenu de maintenance + abonnements + services managés pluriannuels
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+21,7%

+32,9%

+26,1%



2022 2023

S1

S2

1,28

1,24

1,47

Amélioration du ratio charges d’exploitation récurrentes* / 
chiffre d’affaires

* charges d’exploitation (hors D&A et éléments à caractère non récurrents) / CA
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1,20

1,35

1,25

Amorçage du levier 
opérationnel

Phase d’investissements 

FY



Renforcement de la trésorerie brute

Emission d’obligations convertibles

Augmentation de capital 

POLITIQUE DE FINANCEMENT HYBRIDE

Prêt Participatif Relance

+13 M€ sécurisés sur l’exercice

5,5 M€

5,0 M€

2,5 M€
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Renforcement de l’excellence extra-financière
13

41 

66 

25 

96 

55 

36 

78 

40 

96 

59 
49 

81 85 
96 

72 

GOUVERNANCE SOCIAL ENVIRONNEMENT PARTIES PRENANTES 
EXTERNES

NOTE GLOBALE

2020 2021 2022

Benchmark 
sectoriel

47/100
72/100

Progression 
annuelle

+13 points



Résultats annuels 2023



Optimisation des dépenses d’exploitation structurelles
15

Commercial 
et marketing

Simplification de la 

structure managériale 

et pôle de décision 

unifié

Customer 
success

Renforcement de 

l’accompagnement 

des clients 

(formation, support, 

ADV, etc.)

Réduction 
progressive en % 

du chiffre d’affaires

Economies 
d’échelle

Innovation 
et Produits

Focus sur le 

développement, 

l’optimisation et 

l’enrichissement de la 

suite logicielle

Fonctions 
support

Stabilisation des 

fonctions supports

Economies 
d’échelle

Réduction 
progressive en % 

du chiffre d’affaires

54% (-6 points) 17% (+1 point) 26% (-6 points) 27% (-1 point)
Dépenses 

2023 
en % du CA 

(variation / 22)

Tendances  
2024/2025

Charges d’exploitation (hors D&A, hors coûts à caractère non récurrents)

Recrutement de 

nouveaux talents



Impacts identifiés sur le résultat d’exploitation 
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Allègement de la structure managériale

Modèle transversal homogène, 

plus efficace et plus agile

Frais de M&A

Frais liés à la levée de fonds

Impact de la souscription sur la reconnaissance 

à court terme du CA

Estimation en appliquant une part de ventes de 

licences en 2023 égale à celle de 2022

Frais 
d’optimisation

Autres éléments

Passage au 
modèle  de 
souscription

-1,2 M€

-0,7 M€

Reconnaissance 
différée de CA 
estimée à 3 M€



2022 2023

Chiffre d’affaires 25 179 30 180

Total produits d’exploitation 30 956 35 127

Charges récurrentes hors DAP -33 875 -37 517

Charges récurrentes hors DAP (% CA) -135% -124%

DAP -4 214 -5 261

Résultat d’exploitation 
hors éléments à caractère non récurrent

-7 133 -7 651

Eléments à caractère non récurrent -1 845 

Résultat d’exploitation -7 133 -9 496

Résultat financier -285 -278

Résultat exceptionnel 418 -161

Charge d’impôts 998 1 401

Résultat  net -6 002 -8 534

Profitabilité impactée temporairement par des coûts de 
réorganisation et la montée des souscriptions
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Résultat d’exploitation hors éléments à 

caractère non récurrent quasi stable

Impact de la montée en puissance des 

souscriptions estimé à 3 M€ sur le résultat 

d’exploitation

Impact du recrutement : +7 ETP comparé à 

2022

CIR 1,2 M€ vs 1,0 M€ en 2022

Données auditées consolidées, en K€ - Normes comptables françaises

CA en hausse de 19,9%



Solide assise financière : 18 M€ de trésorerie disponible

Impact des éléments à caractère non récurrent et 

de la montée des souscriptions sur la MBA

Levée de fonds de 10,5 M€ 

• Augmentation de capital : 5,5 M€

• Obligations convertibles : 5 M€ dont 

3 M€ de maturité 3-5ans et 

2 M€ de maturité > 5 ans

PPR de 2,5 M€ : maturité 8 ans et différé de 

remboursement de 4 ans

13 547 

M BA

- 3 655

Var. 
BFR

+177

CAPEX

- 5 158

Cash Flow opérationnel
-3 478

Cash Flow 
libre
-6 121

OPERATIONS 
DE 

FINANCEMENT

+12 724

17 627

Trésorerie 
31 déc. 2022

Trésorerie 
31 déc. 2023
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Contrôle des investissements (principalement 

frais de développement immobilisés) : 

16% CA 2023 vs 21% en 2022

Acquisition de Kleverware

Maîtrise du BFR

Données auditées consolidées, en K€ - Normes comptables françaises



Bilan

Hausse des PCA sur le revenu de +16% 

sur 12 mois (23,2 M€ à fin 2023)

31/12/2022 31/12/2023

Actif immobilisé 19 648 21 330

dont écarts d’acquisition 4 802  5 148

dont autres immobilisations incorporelles 13 077 14 052

Actif circulants 31 426 37 136

dont Clients et comptes rattachés 12 721  14 026

dont Trésorerie et équivalents 13 547 17 629

Total de l’actif 51 074 58 465

Capitaux propres 17 504 15 129

Provisions 865  1 490

Dettes 32 705 41 846

dont dettes financières 1 956  8 954

dont Fournisseurs et comptes rattachés 2 249 1 496

dont Produits Constatés d’Avance* 21 844 24 266

Total du passif 51 074 58 465

* Produits constatés d'avance sur le revenu, le CIR et les subventions. Les PCA sur le revenu correspondent aux quote-parts de chiffres d'affaires facturées et 

comptabilisées au titre de l’exercice mais dont la fourniture ou la prestation interviendra postérieurement à l'exercice.

Impact de la consolidation de 

Kleverware sur les immobilisations 

incorporelles et l’écart d’acquisition
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Dette financière :

• Emission d’un emprunt obligataire 

convertible de 5 M€ et PPR de 2,5 M€

• Près de 90% de dette long terme 

dont 87% à plus de 3 ans

Données auditées consolidées, en K€ - Normes comptables françaises



2024 : Croissance, 
récurrence et 

rentabilité



21

De nouveaux accélérateurs de croissance

Lancement de la plateforme SaaS WALLIX One

Entrée en vigueur de la Directive NIS2

Entrée sur le segment de la Gouvernance

Montée en puissance dans l’OT



22OT.security : un levier de croissance significatif 22

5% 
des prises de 
commandes 

en 2022

14% 
des prises de 
commandes 

en 2023 
(vs. objectif 

10%)

Valeur des contrats gagnés 

en 2023 : +173%

Une offre reconnue par Gartner 
comme l’une des seules pensées 
spécifiquement pour l’OT

GARTNER® : 
“Wallix est l’un des rares

acteurs à avoir développé des 
solutions PAM spécialement

dédiées à l’environnement OT, 
notamment en développant

l’Universal Tunneling.”

Des alliances technologiques stratégiques

9,4% du MRR 

au 31/12/2023

Des partenaires formés
(distributeurs et intégrateurs)
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Acquisition de Kleverware : entrée sur le segment de la 
Gouvernance des Identités et des Accès

Enrichissement de l’offre 
au-delà du PAM

Capacité de crosselling & Upselling 
sur la base de clients

Consolidation du positionnement 
sur les secteurs essentiels : 
renforcement de la base clients 
Grands Comptes sur le secteur des 
banques et assurances

Pourquoi Kleverware ?



Lancement 
de la plateforme

 SaaS Wallix One 24

Toutes les solutions 
disponibles dans une 

seule centrale
(early adopters program 

jusqu’en juin 2024) 

Optimisation des coûts 
de développement 
et de maintenance

Une plateforme SaaS permettant une architecture 
Zero Trust flexible, simplifiée et à moindre coût 
des identités et des accès numériques

IDENTITÉS
Gestion des identités et services 
d’authentification…

ACCÈS
Gestion des accès à privilèges des personnes 
et des machines, gestion des secrets et des 
sessions, accès distants, traçabilité…

GOUVERNANCE
Gouvernance des identités et des accès, 
cartographie des données, 
mise en conformité…
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NIS 2 : un cadre réglementaire qui va décupler le potentiel 
en Europe

Vote Directive 

NIS 1
Date d’application

NIS 1
Vote Directive 

NIS 2

2016 2018 Nov. 2022 2024

Date d’application 

NIS 2

15 000 

150 000 

NIS 1 NIS 2

Nombre d’entités 

concernées : × 10 

Energie

Santé

Marchés financiers

Transports

Banques

Gestion des eaux

Infra. numériques

Services numériques

• Elargissement des objectifs
• Extension du périmètre 
• Renforcement des sanctions

Espace

Gestion des déchets

Services postaux 

Fabrication

Administration publique

Fournisseurs numériques

Recherche

Eaux usées

NIS 2 : 
Harmoniser 
et renforcer 

la cybersécurité 
du marché européen 



NIS 2 Directive
Unpacked
All you need to know
about the NIS 2 Directive

WALLIX publie un livre blanc dédié à NIS 2
26



Leviers pour générer une croissance récurrente et rentable
27

Nouvelle 
organisation 

+ 
offre SaaS

Efficience 
opérationnelle

Valoriser la base clients

Accompagner les Grands Comptes dans le 
déploiement de leurs projets

Capitaliser sur Wallix One pour une utilisation 
plus large des solutions WALLIX

Optimiser la politique tarifaire

Rationaliser de 10% le montant global 
des achats (OPEX/CAPEX)

Impact positif
 sur le chiffre 
d’affaires et la

marge

Impact positif
sur la marge



Confirmation d’un taux 
d’hyper-croissance du MRR 
(souscription + SaaS + maintenance)
  

Leviers sur la marge commerciale et 
l’efficience opérationnelle
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2024 : une année de ramp-up sans investissements 
additionnels

Résultat d’exploitation 
positif 

à partir du S2 2024



Cyber Vision by WALLIX

le 21 mai 2024

L’occasion de découvrir les enjeux et les perspectives de la cybersécurité 
vus par WALLIX

Save the date



QUESTIONS & 
REPONSES



Instructions 

QUESTIONS & REPONSES

Touches « * » 
puis « 6 »

Bouton 
« lever la main »



finance@wallix.com

https://www.youtube.com/channel/UCKT58VqricukJJxBTlLonAw
https://twitter.com/wallixfr
https://www.linkedin.com/company/wallix
http://www.wallix.com/contact
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