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Faits marquants en 2023
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Croissance externe : entrée sur le segment de la
Gouvernance avec l’acquisition de Kleverware

Récurrence : +33% du MRR sur 12 mois
Taille critique : 30 M€ de chiffre d’affaires annuel

Conquéte : 14% des prises de commandes en OT

Levier : ~3 000 contrats actifs fin 2023
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Acquisition de Kleverware : entrée sur le segment de la walli>¢
Gouvernance des ldentités et des Acces
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[ Pourquoi Kleverware ? }

g  Accés au segment de la

Gouvernance des Identités et des
Acces Kleverware

v Upselling : enrichissement de
WALLIX PAM4ALL

#® Secteurs essentiels : 4 b Kleverware
renforcement de la base client ‘ | BY i
Grands Comptes sur le secteur - W<LLIX

des banques et assurances



Croissance solide du revenu mensuel récurrent (MRR)' walli>¢

Données non auditées consolidées, en K€ - Normes comptables francaises
Croissance sur 12 mois

20 M€

au
31/12/2023

Montée en puissance

1122 a .
du modeéle de souscription

1015
ARR au 31 décembre 2023 représente
65% du chiffre d’affaires 2023
(+6 points en 12 mois)
31/12/21 30/06/22 31/12/22 30/06/23 31/12/23

EMRR

ARR =12 x MRR

TRevenu récurrent = revenu de maintenance + abonnements + services managés pluriannuels




Analyse géographique du MRR

Données non auditées consolidées - Normes comptables

francgaises
MRR Part Var. ARR
(ke€) (%) (%) (en % du CA)
France 989 60% +30,1% 62,9%
EMEA hors France 617 38% +40,6% 69,7%
Etats-Unis et reste du monde 36 2% -1,1% 62,6%
Total 1641 100% +32,9% 652%

wallph< .

Forte hausse du MRR dans
toutes les zones stratégiques

70% de récurrence a l'international

63% de récurrence en France
(+ 6 points vs 2022) et maintien
du socle historique de licences
perpétuelles



Un nouveau cap franchi a plus de 30 M€ de chiffre d’affaires

walli><
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Taux de croissance record dans les pays historiques walli¢

@ France:18,9 Me/ +17,8%
Excellente dynamique commerciale sur les PME-ETI

g EMEA (ex. France) : 10,6 M€ / +28,4%

Excellente performance de la zone MEA
(2¢me zone la plus large derriére la France)
Dynamisme des Grands Comptes sur le segment OT

Etats-Unis et Reste du monde : 0,7 M€ / -22,8%

Non significatif a ce stade

m France EMEA hors France Etats-Unis et reste du monde



OT.security : a la conquéte d’un nouvel océan d’opportunités  WaQllli

Des formés

(distributeurs et intégrateurs)
Une offre reconnue par

comme l'une des seules pensées Des technologiques stratégiques

spécifiguement pour I’'OT
ol I Il I I
CISCO

Valeur des contrats gagnés . du MRR
en 2023 : o t ¢ Secur]ty au 31/12/2023
by W<CLLIX

STORMSHIELD

. 14%

GARTNER® : :
“Wallix est I'un des rares des prises de
acteurs a avoir développé des commandes
solutions PAM spécialement en 2022

dédiées a I'environnement OT,
notamment en développant
I’Universal Tunneling.”




3 000 contrats actifs a fin 2023 et 95% de rétention

Nombre de contrats actifs

déc.-15

déc.-16

déc.-17

déc-18

déc-19

déc.-20

déc.-21

déc-n

déc-B

de taux de rétention

Témoin de la
pertinence de 'offre

et gage de
récurrence

walli>¢
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2024 : Croissance,
récurrence et
rentabilité




Obijectifs 2024

/ MOYENS EN PLACE

o Lancement de Wallix One,
nouvelle offre SaaS en
environnement IT et OT

g Montée en puissance de
la solution OT.security

# Nouvelle organisation
commerciale pour gaghe
en efficacité (ramp-up)

walli)¢

OBJECTIFS \

# Maintien d’un taux
d’hyper-croissance
du MRR

g Retour a la rentabilité
grace a l'efficience
opérationnelle et
Poptimisation des colts

/
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Toutes les solutions
disponibles en mode
Saa$S

Optimisation des colts
de développement et de
maintenance

wallix¢
IDENTITES

Gestion des identités et services
d’authentification...

ACCES

Gestion des accés a privileges des personnes
et des machines, gestion des secrets et des
sessions, accés distants, tracabilité...

-0 GOUVERNANCE

Gouvernance des identités et des acces,
cartographie des données,
mise en conformité...

Pour une gestion agile, flexible et simplifiée de
I’ensemble des identités et des acces numériques,
a moindre colt
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La cybersécurité,
commence par la
gestion des identités et

le contrdle des acces _ _
il Nos solutions sont accessibles

dans les plateformes cloud du
monde entier
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Nos solutions sont accessibles
en version logiciel, en cloud,
en hybride et en SaaS
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Nouvelle organisation commerciale au service de la WQ"I)(
performance
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Grandes entreprises

Global System Integrator
Consulting System Integrator

Approche en Profondeur : Focalisation sur Approche en Largeur : Focalisation sur les
l’expérience client revendeurs & intégrateurs

Stratégie commerciale : Land & Expand, Stratégie commerciale : Channel Growth, approche
différenciation par I’'OT digitale, différenciation par la facilité SaaS

Alignement des Ventes, Marketing, Channel et Services sur le modéle trois tiers




NIS 2 : un cadre réglementaire qui va décupler le potentiel
en Europe

walli><
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2016 2018 2022

v

Vote NIS 1 Date d’application NIS 1 Vote NIS 2 ate d’application NIS 2

150 000

Nombre d’entités
concernées : X 10

* Elargissement des objectifs
« Extension du périmeétre

* Renforcement des sanctions 15000
]
NIS 1 NIS 2
Transports Espace

. , . Gestion des déchets
Services numériques

Administration publique

Santé
Fabrication
Banques
. Services postaux
Energie

, . Fournisseurs numériques
Infra. numériques

. e . Eaux usées
Marchés financiers

Gestion des eaux Recherche



2024 : une année de ramp-up sans investissements

additionnels wallix¢
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Confirmation d’un taux d’hyper-
croissance du MRR 2025

(souscription + SaaS + maintenance)

Leviers sur la marge commerciale et

Pefficience opérationnelle
(nouvelle Dir. Commerciale + Achats)

Analyse des opportunités
ciblées de croissance externe

N

2022
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QUESTIONS &
REPONSES




Instructions

QUESTIONS & REPONSES
“)
Bouton Touches « * »

« lever la main » puis « 6 »



walli>¢

finance@wallix.com

® ) @ @



https://www.youtube.com/channel/UCKT58VqricukJJxBTlLonAw
https://twitter.com/wallixfr
https://www.linkedin.com/company/wallix
http://www.wallix.com/contact
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Offre WALLIX : Simplifier la cybersécurité

Une gestion des identités et des acces numériques qui
s’adapte a tous les environnements clients

U u:ulu 3:
Identités PS5 Acces Lié Gouvernance L=
Gestion des identités et

Acceés a privileges des

service .
personnes et des machines

d’authentification forte

Authentification & Acceés Distant
identification unique

(SSO) des collaborateurs Gestion des secrets et
et des prestataires des sessions

Coffre-fort de secrets Tracabilité




Positionnement de leader sur des marchés en forte walli>¢
croissance
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! 1AM
Développement connexe

14Mds€ (2021) / TCAM +14% sur 22-32

PAM : Monde @
Taille du marché

2,5Mds€ / TCAM +13% sur 22-25

Positionnement Wallix

PAM : Europe Q

Marché historique

0,5Md€ / TCAM +14% sur 22-25

* Wallix addressable market

Note : 2022 data / Source: CMI report
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