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Interlocuteurs

Laurent MARBACH
Président-Directeur Général

Laurent MARBACH démarre sa carrière en qualité de
Responsable du Bureau d’études & Méthodes de
Thomcast entre 1990 et 1993. En 1994, il devient
Responsable des opérations chez Radio Frequency
Systems, entreprise spécialisée dans la production
d'antennes et de combineurs GSM / UMTS. Il rejoint
Flex (ex-Flextronics) en 1998, société américaine
spécialisée dans la sous-traitance d'équipements
électroniques, où il devient Operation Manager. Il
rejoint Grolleau en 2007 et prend la Présidence de la
société.

Laurent MARBACH est diplômé de l’École Supérieure
d’Ingénieurs en Génie Électrique (ESIGELEC) et d’un
master à HEC.

Etienne DUGAS
Directeur général adjoint 

Etienne Dugas diplômé de l’ESTP en 1995 a débuté sa carrière 
chez Vinci en Afrique, sur des projets d’adduction d’eau 
potable. En 2000 il a déployé son 1er réseau Fibre optique pour 
le compte de l’opérateur TELIA en France. Il a pris la Direction 
de Vinci Networks en 2003 a créé COVAGE en 2006 il a 
négocié et construit les premiers contrats de Réseaux 
d’Initiatives Publiques Telecom. Fondateur d’INFRANUM qu’il 
présida pendant 9 ans, Etienne DUGAS fait partie de ceux qui 
ont permis au Plan France Très Haut Débit d’être un réel 
succès en fédérant l’écosystème de la filière Télécom au sein 
d’INFRANUM.
Ces dernières années Etienne DUGAS en plus des Télécom a 
déployé et maintenu les réseaux distribution électriques et gaz 
de pour le compte d’ENEDIS et GRDF au travers de différentes 
PME régionales de Travaux Publics.

Véronique LAURENT
Finances 

Véronique LAURENT débute sa carrière en 2002 en
tant que contrôleur de gestion chez Chaucer Food
SAS. En 2009, elle rejoint l’Union Agricole du Pays de
Loire en qualité de Responsable administratif et
financier jusqu’en 2019 où elle rejoint Cave Robert et
Marcel en tant que Directeur administratif et Financier
puis Grolleau en 2020.

Véronique LAURENT est diplômée de SKEMA et
titulaire d’un DECF Organisation et Gestion
d’entreprise, gestion Financière, mathématiques
appliquées, information et comptabilité.
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Concepteur, fabricant 
et intégrateur français 
d'équipements outdoor
pour les territoires intelligents
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Grolleau, c’est…

NOTRE
BEST-
SELLER

Assainissement

Stationnement

Éclairage 
urbain

Bornes de 
recharge

Marchés & 
manifestations

Réseaux
de télécom

Traffic

Réseaux 
d’énergie

…le N°1 
FRANÇAIS 
DES ARMOIRES 
URBAINES 
MULTI-USAGES…

L’ARMOIRE 
GROLLEAU, 
UNE MARQUE 
DEVENUE 
GÉNÉRIQUE

Depuis 70 ans, Grolleau accompagne avec 
succès les évolutions technologiques avec 
des équipements « outdoor » sécurisés pour 
héberger et protéger les technologies 
critiques nécessaires au déploiement et au 
fonctionnement des territoires intelligents
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Shelter
NRO

Armoire de 
signalisation

Borne 
de recharge 
électrique

Armoire 
éclairage public

Fibre

Fibre

Armoire eau

Armoire gaz

Grolleau acteur des territoires intelligents

GROLLEAU EST
OMNIPRÉSENT SUR 
LE TERRITOIRE

Armoire 
pompage

Le déploiement d’une 
infrastructure technologique 

sur tout le territoire est 
indispensable

Data center

Antenne 
GSM relais
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Une présence sur des domaines porteurs et en croissance

Armoires fibre optique, shelters NRO, armoires 
par broadcast (TNT & RNT), réseau GSM-R, 

data centers…Mobilité urbaine (bornes de recharge électrique)

Bornes de péage, armoires d’énergie de stockage, 
portes de bateaux de croisières de luxe, ferroviaire..

Avec une large gamme de produits, Grolleau a la capacité à répondre à l’ensemble des besoins d’un territoire

Armoires électriques, armoires éclairage 
public, signalisation, gaz

N 1 de la borne de recharge électrique sur la voirie
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*Endettement net = Trésorerie disponible – emprunts financiers

Nos chiffres clés

63/100

La médaille SILVER décernée par l’organisme de référence en matière 
d’évaluation des performances RSE positionne Grolleau dans le Top 6% 
des entreprises évaluées dans le secteur d’activité « Construction et 
menuiseries métalliques ».

14,8 M€
Chiffre d’affaires 

S1 2023 consolidé

EBE 3,3%
S1 2023 consolidé

0,9 M€ 
de CAPEX au S1 2023

0,7 M€
Endettement net*
30 septembre 2023

(5,5% des capitaux propres)

Le chiffre d’affaires consolidé et l’EBE comptabilise OMP par intégration proportionnelle à 49,9% depuis le 
1er aout 2023. Revue limitée des états financiers par les commissaires aux comptes actuellement en cours.
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Faits marquants 
et éléments 
financiers du semestre
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Un changement de dimension majeur pour Grolleau : 
Prise de participation de 49,9% dans OMP Mechtron

• Fondée en 1987, OMP est un acteur industriel européen spécialisé dans la
fabrication d’armoires métalliques, de châssis et racks et de structure de
bornes de recharge rapides.

• Avec un solide savoir-faire industriel, OMP réalise en tôlerie des
ensembles et des sous-ensembles fonctionnels, prêt à être intégré, pour
compte d’une large gamme de clients de premier plan au niveau mondial.
Ces derniers sont présents sur les marchés du télécom, du ferroviaire et
de l’énergie.

• L’entreprise emploie 300 salariés environ répartis sur 3 sites industriels.

4 sites industriels

Intégration proportionnelle dans les comptes à 49,9 % réalisée depuis le 1er août 2023
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Une forte complémentarité et de nouvelles opportunités à

l’international

• Devenir un groupe industriel européen de référence avec 4 sites industriels (France, Italie, Asie et Mexique) et déployer notre 
notoriété à l’étranger.

• Offrir à nos clients existants un accompagnement de qualité à l’international et élargir ses opportunités commerciales sur de 
nouveaux marchés mondiaux.

• Bénéficier d’une complémentarité de produits. OMP bénéficie d’une solide expérience en fabrication de structures et châssis en 
tôle pour des installations « indoor » qui pourra ainsi être complétée par l’expertise de Grolleau en intégration et tests dans des 
environnements « outdoor »

• Une solide expertise dans la fabrication de structures de bornes de recharge rapide, très complémentaire de Grolleau.

• Accéder à une large base de 60 clients de premier plan notamment à l’international et des synergies sectorielles identifiées 
(Télécom, Ferroviaire, Automatisation et Robotique, Bornes de recharge). 
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Les différentes étapes de l’opération sont les suivantes :

• Août 2023 : Prise de participation de 49,9% par le biais d’une augmentation de capital réservée à Grolleau à hauteur de 2 M€
en numéraire. En parallèle, Grolleau a également mis à disposition d’OMP un compte courant de 2 M€ (sous forme de prêt
convertible).

• A partir de 2025, Grolleau pourra convertir en actions son compte courant sur la base d’une valorisation de 6,3 x Ebitda
consolidé moyen des exercices 2023 et 2024 retraités des dettes financières nettes. A compter de cette période, Grolleau
deviendrait majoritaire au capital d’OMP Mechtron et pourra consolider OMP Mechtron par intégration globale à 100%.

En parallèle, les actionnaires historiques d’OMP (la famille Conte) auront la possibilité de vendre à Grolleau 10% du capital sur la
base d’une valorisation de 7,0 x l’Ebitda consolidé moyen des exercices 2023 et 2024 retraités des dettes financières nettes.

• A partir de 2026, la famille Conte aura la faculté d’échanger le solde de ses actions OMP Mechtron contre des actions nouvelles
Grolleau (par le biais d’une augmentation de capital réservée à OMP) ou, de les vendre en numéraire sur la base d’une
valorisation de 7,0 x Ebitda consolidé de l’exercice 2025 retraité des dettes financières nettes.

Modalités de la prise de participation avec OMP

Une montée progressive au capital jusqu’à 100% du capital en 2026
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Faits marquants du semestre

I N T E R N A T I O N A L

M O B I L I T É  U R B A I N E

F E U X  T R I C O L O R E S

Poursuite du contrat 
avec CIELIS pour 4 ans 
(groupement Eiffage et 
CITELUM).
Livraison de 700 feux 
tricolores

Grolleau : Leader français 
dans la co-conception et la 

fabrication 
de bornes de recharge 

lentes, normales et 
accélérées 

Un positionnement rang 2 avec des 
produits fabriqués en marque blanche

Grolleau a livré au 2ème trimestre une première borne murale 
à deux points de charge pour TotalEnergies pour un nouveau 
marché au Bénélux

48%
du CA 

S1 2023

Livraison de prototypes dans le cadre 
d’un premier contrat international aux 
Etats-Unis (issu de la synergie 
commerciale avec OMP Mechtron). 
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30%
du CA 

S1 2023

Faits marquants du semestre

Livraison d’un shelter
d’énergie spécifique 
coupe-feu pour la 
transformation haute 
tension / basse tension 
destiné à un bâtiment 
pour un constructeur 
automobile. 

S H E L T E R S  E N E R G I E

Fin de l’installation en juin 2023

S H E L T E R S  E D G E  C O M P U T I N G  ( E X .  L I B É R I A )

A R M O I R E S

Commande d’une baie d’énergie 
pour la télévision et radio 
numérique
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P O R T E S  D E  B A T E A U

FORTE SÉLECTIVITÉ SUR LES AFFAIRES :

Potentiel de commandes pluri-annuelles (récurrence du CA)
Des contrats proche d’1 M€ (petite/moyenne série)
Accroître notre savoir-faire technologique (gestion monétique par ex)

Une vitrine de notre créativité et notre innovation

A R M O I R E S  D E  C O M M A N D E S  
( E X T R A C T I O N  D E  P E T R O L E )

S M A R T  G R I D

Stockage de 
l’énergie outdoor

22%
du CA 

S1 2023

Faits marquants

Nouvelle commande de 4 000 
portes pour le navire World America 
des Chantiers de l’Atlantique
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Évolution du chiffre d’affaires S1 2023

18,9

14,8

S1 2022 S1 2023 publié*

Répartition du chiffre d’affaires consolidé (publié)
Chiffre d’affaires consolidé (publié)

Exercice clos au 30 septembre

14,8 M€
1er semestre 

clos au 30 
sept.23

Télécom 
et Data

30%

Smart City
48% 

Energie et 
Industrie

22%

*Le chiffre d’affaires publié intègre le chiffre d’affaires consolidé de Grolleau et le chiffre d’affaires consolidé d’OMP Mechtron depuis le 1er aout 2023 (intégration proportionnelle 
à hauteur de 49,9%) retraité de la part intragroupe. Revue limitée des états financiers par les commissaires aux comptes actuellement en cours.

18,9M€
1er semestre 

clos au 30 
sept.22

Télécom 
et Data

35%

Smart City
45% 

Energie et 
Industrie

20%

(en M€)
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24%

17%

11%
10%

8%

8%

5%

3%
13%

4%

Des clients fidèles d’année en année

Des relations pluriannuelles
(fidélité clients) 

Référencement auprès de l’ensemble 
des acteurs, partenariats de long terme noués 

avec les clients les plus emblématiques

Répartition du TOP 10 de GROLLEAU (%)

S1 2022-23

55 % 
total CA

Chiffre d’affaires S1 2022-23 (clos 30 sept.2022) : 18,9 M€

Top 10 représente 10,4 M€, soit 55% du CA S1 2022-23

2%
3%

4%

8%

4%
11%

7%

2%

4%

4%

S1 2023 (périmètre historique)

52 % 
total CA

Chiffre d’affaires S1 2023 périmètre constant (clos 30 sept. 2023) : 12,1 M€
Top 10 représente 6,3 M€, soit 52 % du CA S1 2023 (périmètre historique)
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PREAMBULE COMPTABLE ET FINANCIER

A titre de préambule comptable, Grolleau rappelle que les comptes semestriels présentés intègrent la société
OMP Mechtron de façon proportionnelle à hauteur de 49,9% depuis le 1er août 2023.

Grolleau précise également que l’Assemblée Générale Extraordinaire qui s’est tenue le 13 décembre 2023 a
approuvé le changement de clôture comptable ; l’exercice 2023 se clôturera au 31 décembre 2023 (exercice de 9
mois).
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Compte de résultat

(1)  Marge sur coût d’achat = chiffre d’affaires- achats 
consommés
(2) Retraités des charges d’intérimaires
(3) Inclus charges d’intérimaires

EBE de 3,3% grâce aux 

premiers effets de 

l’intégration d’OMP et 

aux mesures d’efficacités 

opérationnelles chez 

Grolleau.

Progression de +3,1 points - Effet mix 
produit 

K€ - Normes françaises
S1

2022-23
S1 2023
publié

Chiffre d’affaires 18 905 14 897

Marge sur coûts d’achats (1) 9 692 8 106

% du CA 51,3% 54,4%

Charges externes (2) (2 647) (2 293)

Charges de personnel (3) (5 912) (5 491)

EBE  (4) 997 494

Marge d’EBE 5,3% 3,3%

Dotations aux amort. et prov. nettes des reprises (488) (1 035)

Résultat d’exploitation 510 (542)

Résultat financier (22) (65)

Résultat courant 488 (607)

Résultat exceptionnel (53) (334)

Impôt sur les bénéfices - (7)

Participation / Intéressement des salariés (61) -

Résultat net 374 (943)

Chiffre d’affaires intégrant 2 mois d’OMP

Des dotations aux amortissements et

provisions en hausse de +0,5 M€ qui

reflètent les investissements industriels

ainsi que 2 mois d’OMP

0,3 M€ de charges exceptionnelles

(indemnités de rupture et frais

d’intégration OMP).

Le compte de résultat consolidé comprend les comptes de Grolleau (1er avril- 30 septembre) et les comptes d’OMP Mechtron par intégration proportionnelle à 49,9% depuis le 1er aout 2023

(4) EBE = Résultat d’exploitation - dotations aux 
amortissements et provisions nettes des reprises -
loyer de crédit bail et transfert de charges

-7,1% des charges de personnel malgré 
l’intégration d’OMP sur deux mois, grâce 
aux mesures d’efficacités opérationnelles 
et à la baisse des intérimaires

Revue limitée par les commissaires aux comptes actuellement en cours
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Bilan au 30 septembre 2023

ACTIF
31 mars 

2023
30 sept 23

Actif immobilisé 7 631 10 523

Stocks 3 233 8 140

Clients et comptes rattachés 6 050 9 362

Autres créances 1 285 3 345

Disponibilités 11 277 8 047

Total 29 654 39 451

31 mars 
2023

30 sept 23 PASSIF

14 717 13 582 Total des capitaux propres

30 40 Provisions

6 794 8 794 Emprunts et dettes financières

4 993 8 681
Fournisseurs et comptes 
rattachés

3 070 8 353
Autres dettes et comptes de 
régularisation

29 654 39 451 Total

Revue limitée par les commissaires aux comptes actuellement en cours

En K€

Dette nette financière = disponibilités - emprunts et dettes financières

Un niveau de stocks 
en hausse avec 
l’intégration d’OMP 
( stocks « spare ») 

Trésorerie disponible 
de 8,1 M€

Dette nette financière de 0,7 M€, soit un ratio d’endettement financier faible de 5,5 % des capitaux propres

Dettes fiscales et sociales 
remboursables sur 5 ans

Dont écarts 
d’acquisition 2,2 M€

Le bilan consolidé de Grolleau comprend le bilan de Grolleau (1er avril- 30 septembre) et le bilan d’OMP Mechtron par intégration proportionnelle à 49,9%
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Tableau des flux de trésorerie simplifié

K€ - Normes françaises 30/09/2023

Résultat net consolidé (943)

Dotations / Reprises aux amortissements, prov. et dépréciations 704

Marge brute d’autofinancement (236)

Variation du BFR lié à l'activité (provisions incluses) (941)

Flux net de trésorerie généré par l’exploitation (1 177)

Acquisitions d’immobilisations (920)

Incidence des variations de périmètre (71)

Diminution des autres immo financières 5

Flux net de trésorerie lié aux opérations d’investissement (986)

Emission d’emprunts 62

Remboursement d’emprunts (1 143)

Variation des des subventions d'investissements 10

Flux net de trésorerie liés aux opérations de financement (1 071)

Variation de trésorerie (3 230)

Trésorerie d’ouverture 11 277

Trésorerie de clôture 8 047

Variation de périmètre liée à l’intégration d’OMP

Trésorerie de
clôture de 8 M€

Remboursement d’emprunts de 1,1 M€

Investissement machines (inclus OMP)

Revue limitée par les commissaires aux comptes actuellement en cours

Le tableau de flux de trésorerie consolidé de Grolleau comprend le tableau de flux de trésorerie de Grolleau (1er avril- 30 septembre) et le tableau de flux de trésorerie d’OMP Mechtron par intégration 
proportionnelle à 49,9% sur 2 mois
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Nos perspectives
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Un changement de taille pour Grolleau

Exercice 2022-23 Proforma 2023 ( e )

*Le chiffre d’affaires et l’ EBITDA pro forma intègre les données consolidées estimées de Grolleau et OMP depuis le 1er janvier 2023, retraitées de la part intragroupe. Données non 
revues et non auditées par les commissaires aux comptes . Le changement de clôture comptable au 31 décembre a été voté en AG du 13 décembre 2023
** intégrant OMP à hauteur de 49,9%.

Chiffre d’affaires proforma estimé 12 mois* (1er janvier-31 décembre 2023)

(base d’intégration globale à 100%)

34,1 M€

> 60 M€

Un carnet de commandes de plus de 13 M€ au global au 15 décembre 2023 (inclus OMP **)

Proforma 2023 ( e )

(base d’intégration proportionnelle à 49,9%)

> 40 M€



24

Des relais de croissance pour l’activité télécom

Avec la fin du Plan numérique « France Très Haut Débit », Grolleau travaille activement à ses relais de croissance.

MODERNISATION DU RÉSEAU 
DE DISTRIBUTION 
D'ELECTRICITÉ FRANÇAIS

Poursuivre également l’accompagnement de nos clients dans  leur développement international

ACTIVATION DE 
RÉSEAU DE 
FIBRE NOIRE

Poursuite du 
déploiement avec 
Terralpha, filiale de 
SNCF réseau

Une offre de réduction d’empreinte 
carbone avec la mise en place de 
panneaux solaires sur shelters. 

TRANSITION
ÉNERGÉTIQUE

Accélération des raccordements ENR d’ici 2040 
(Projet industriel de la nouvelle France Electrique 
représente 96 milliards d’investissements entre 
2022 et 2040 – Source : Enedis)
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Micro data centers

Des produits de haute technicité

Shelter énergie

Data centers Edge computing

5 data centers supplémentaires 
pour Nexloop, filiale de Cellnex

Des succès à livrer en 2024

1 data center modulaire clé en 
main pour le site industriel d’un 
groupe international de 
l’agroalimentaire en France. 

Data centers « green »

Projet Nexloop
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Une offre onshore (shelters pour la communication en mer)

Deuxième commande avec Arteria pour la communication des
parcs éoliens en mer. Inclus étude, construction, intégration et
installation d’une salle de contrôle Onshore (sous forme de
shelters) . Grolleau est également en charge du génie civil et de
l’urbanisation du site.

Depuis lors, Grolleau vient de gagner un nouveau succès pour 
des armoires actives.

O N S H O R E

L I V R A I S O N  2 0 2 4



27

Une règlementation favorable au développement des activités de Grolleau

• 114 386 bornes de recharge en France installées (au 30 novembre 2023)*

FRANCE

• Des opportunités de déploiement en bornes de recharge rapide (stations service, 
supermarchés, parkings publics..) et une demande naissante de la part des 
collectivités locales pour des bornes DC.

Savoir-faire reconnu
Capacité démontrée à travailler en marque blanche 
avec les donneurs d’ordre sans exclusivité

INTERNATIONAL

*Baromètre de l’Avere-France  et le Ministère de la Transition énergétique sur la base de données de Gireve (8 décembre 2023)
** https://www.lesechos.fr/industrie-services/automobile/les-deputes-europeens-valident-la-fin-des-voitures-thermiques-en-2035-1411992

La mobilité urbaine : des opportunités en France et à l’international

Nos succès avec TotalEnergies:
212 bornes accélérées à Londres 
477 bornes PARK (bornes et murales) en Belgique

Chiffres depuis le 01/01/23

• Accord provisoire de l’UE en mars 2023 pour le déploiement d'un maillage de 
recharge électrique (d'au moins 400 kW de puissance) pour les voitures 
électriques tous les 60 kilomètres le long du réseau transeuropéen de transport 
(RTE-T) d'ici à 2026.

• Arrêt des ventes de voitures neuves à moteur thermique dans l'Union 
Européenne à partir de 2035**
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Mémo : Grolleau a obtenu subvention de 800k€ des fonds de 
modernisation Automobile du plan France Relance

Participer au développement de la filière automobile française 
Moderniser de façon permanente l’outil industriel & procéder à de nouveaux recrutements

La mobilité urbaine : partenariat industriel avec IES Synergy,
un relais de croissance progressif à fort potentiel 

Un partenariat industriel avec IES Synergy, un des 
leaders européens des bornes de recharge à 
courant continu, pour le déploiement de leur 
nouvelle génération de bornes de recharge ultra 
rapides.
Fabrication de la borne complète, de la structure métallique à l’intégration 
électrique et test de puissance afin de délivrer un produit prêt à l’emploi.

Montée en charge progressive sur 2024 et les années suivantes.

Les bornes à courant continu DC nécessitent la mise en œuvre de
technologies plus complexes que le marché des bornes de recharge dites
« AC » (lentes, normales et accélérées) : conversion d‘énergie, forte puissance,
dialogue de véhicule connecté complexe (CEI 15118).

Une capacité de production chez Grolleau de ~ 40 bornes /mois
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De solides ambitions à moyen terme

• Déployer notre offre de data centers modulaires en 
France et à l’export pour le Edge Computing et la sécurité 
des données

• Poursuivre l’accompagnement de nos clients à 
l’international  notamment avec les synergies 
commerciales avec OMP

o En France, déploiement de relais de croissance sur les 
réseaux fibres d’opérateurs privés et notre offre de 
panneaux solaires sur shelters.

o Continuer à renforcer la 
position d’intégrateur 
industriel de référence sur 
les bornes de recharge 
normales , accélérées et 
désormais ultra rapides 
(>100kw DC)

o Continuer à saisir des 
opportunités pour la Smart Grid
/Réponse à de nouveaux appels 
d’offres pour le stockage et la 
gestion d’énergie.

o De nouveaux enjeux autour de 
la transition énergétique et la 
gestion d’énergie

o Projets complexes 
pour l’urbanisation 
des villes

Constituer un groupe industriel de référence d’une taille globale 
de plus de 70 M€
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QUESTIONS & REPONSES

Touches 

« * » 

puis « 6 »

Bouton 

« lever la main »
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MERCI POUR VOTRE ATTENTION
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ANNEXES
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Une superficie 
de > 62 000 m²
dont 18 000 m² couverts
(extension de 1 700 m2 )

Un outil industriel à Montilliers, propriétaire et dimensionné, 
une organisation du travail flexible pour répondre à la demande

extension

Zone 
extérieure
d’intégration 
et de test des 
Shelters NRO

Bureaux 
administratifs

(préparation filerie, 
câblage au schéma 
spécifique / câblage ligne)

Assemblage mécanique
(montage mécanique, 
rivetage, sertissage)

(Découpe, pliage, 
soudure, 
pré-assemblage)

Industrialisation 
(Méthodes) (Tests mécaniques et 

électrotechniques 
en bout de ligne)

Chaîne de peinture 
poudre automatisée
(400 000 pièces 
peintes/an, 
230 références de 
peinture, Changement 
rapide de teinte)

R&D

Expédition 
& 
installation

Un fonctionnement 
en 2*8 ou 3* 8 
selon les besoins

Métiers 
de la 
tôlerie

Magasin
de
composants

Assemblage 
mécanique

Intégration 
électriqueTests
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1993 : Première armoire pour le secteur Télécom
1996 : Partenariat avec Chantiers de l’Atlantique
2008 : Première armoire haut débit ADSL
2011 :  Premières bornes de recharges électriques
2015 :  Première gamme NRO (nœud de raccordement optique)
2020: Première vente NRO en Afrique
2021 :  Vente NRO avec Axione (Royaume Uni) et 1er data center en Afrique
2021: IPO
2023 : Prise de participation dans OMP Mechtron

49%

7%

14%

30%

Laurent MARBACH

Management

Répartition 
du capital 
au 31 mars 2023

Dates clés et répartition du capital

1950 : création de Grolleau
2000 : FlexTRONICS (USA) acquiert GROLLEAU 
2010 : Rachat par Active’Invest

D
at

es
 c

lé
s

Société représentée et contrôlée 
par Monsieur Gilles ROLAND

Flottant
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Une offre « clé en main » de la conception à l’intégration

Nous fabriquons, intégrons et testons dans notre usineNous concevons Nous livrons

R&D
Bureau d’études
10% des effectifs

Compétences 
thermiques, fluides, 
mécaniques,
électroniques, objets 
connectés

Transformation de la tôle
Découpe, pliage, 
soudure, pré-assemblage

Chaîne de peinture 
poudre automatisée
Poudre polyester, ligne robotisée, 
cuisson au four, gabarit 1x2 mètres

Assemblage mécanique
Montage mécanique / rivetage / sertissage 
Conducteurs de ligne, opérateurs

Tests
Tests mécaniques et
Électrotechniques
en bout de ligne 

Expédition 
& installation

MAKE

Technologies 
propriétaires 

Pièces usinées, 
modules de 

développement 
internes, solutions

innovantes, etc.

BUY
Batteries 
Climatisateurs
Disjoncteurs
Mat. premières (tôles)
Onduleurs 
Redresseurs 

Double sourcing
sur toutes les pièces

Intégration électrique 
Préparation filerie 
Câblage au schéma spécifique / 
câblage ligne

M A Î T R I S E  C O M P L È T E  D E  L A  C H A Î N E  D E  V A L E U R

5 camions  par jour
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Notre organisation

100% 100% 49,9% 16,5% 30% 26,7%
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Gouvernance

Laurent MARBACH
Président du Conseil d’administration

Président-Directeur Général

Grolleau

Conseil d’administration

Sophie TRINON
Président Directeur Général 

Alpha Innovation  

François BARBIER
VP

 Flex

Karen DENNIEL
Représentante Salariés 

GROLLEAU

Gilles ROLAND
Président

Active’Invest

1 salariée 
Grolleau

Flavia COSTA
Représentante OMP 

Mechtron
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