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WALLIX 
aujourd’hui 



Leader européen des solutions de cybersécurité 
des Identités & des Accès

61%
revenus annuels 

récurrents

244
talents dans 16 pays

(effectif moyen S1 2023)

90
pays couverts

+300
revendeurs 

& intégrateurs

25 M€
chiffre d’affaires 

2022

+2 525
contrats actifs 
(30/06/2023)

3

3
centres 
de R&D



Des offres reconnues 
en environnement IT 

et OT
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PAM4OT
WALLIX inside

IT environment OT environment

Extension stratégique 
de l’offre

Socle technologique 
commun

Accès aux très grandes 
entreprises et ventes 
additionnelles sur les 
entreprises déjà en 
portefeuille



FROST & SULLIVAN

En 2022, Frost & 
Sullivan reconnait 
WALLIX PAM4ALL 
comme la meilleure 
solution PAM du 
marché en matière de 
coûts, de simplicité et 
de flexibilité. 

WALLIX reçoit le 
« 2022 Customer 
Value Leadership 
Award »

5WALLIX 
reconnu leader 
du PAM par les 
plus prestigieux 
cabinets 
d’analystes 

Progression fulgurante 
en 3 ans d’une position 
d’acteur de niche à 

Acteur Leader en 
2022

KUPPINGERCOLE

WALLIX est nommé 

Leader sur 3 années 
consécutives 
(2020-2022) dans le 
Leadership Compass 
du cabinet 
KuppingerCole 
Analysts. 

QUADRANT 
KNOWLEDGE 
SOLUTIONS

En 2022, WALLIX fait 
son entrée directement 

parmi les leaders 
mondiaux du PAM



6Positionnement de leader sur des marchés en forte 
croissance

0,5Md€ / TCAM +14% sur 22-25

2,5Mds€ / TCAM +13% sur 22-25

14Mds€ (2021) / TCAM +14% sur 22-32

PAM : Europe
Marché historique

PAM : Monde
 Taille du marché

IAM
 Développement connexe

Note : 2022 data / Source: CMI report
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* Wallix addressable market
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Une croissance de près de 30% par an depuis 10 ans
7

CA en M€ 

Nouveau 
record à plus 
de 25 M€

Acquisitions de 
Trustelem et 

Simarks

IPO

x12
en 10 ans

x6
depuis l’IPO



Faits marquants 
du 1er semestre 2023 : 

croissance, 
innovation, 

optimisation.
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Retour à des taux de croissance historiques

29% de croissance organique (hors Russie)

Croissance de 26% de l’ARR sur 12 mois

Croissance de 25% du nombre de contrats actifs 
sur 12 mois
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Enrichissement de l’offre par innovation et acquisitions

Evolution
 de l’offreFaciliter l’accès numérique 

des prestataires externes

Développement d’un service SaaS 
d’accès distant sécurisé sur le 
Bastion

Accès au segment de la 
Gouvernance des Identités 
et des Accès

Renforcement de la base clients 
Grands Comptes sur les secteurs 
essentiels des banques et 
assurances

Signature d’un partenariat 
stratégique avec Axians (Groupe 
Vinci) - WaaSA

Upselling : enrichissement de 
WALLIX PAM4ALL

Lancement de SaaS Remote Access 
au S1 2023

Intégration dans WALLIX PAM4ALL 
au S2 2023

CROISSANCE
 EXTERNE

INNOVATION



Périmètre de protection 
du PAM
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Application en milieu hospitalier

Gérer les accès 

privilégiés 

Périmètre de protection 
du SAS remote Access

AUDIT

Gérer les accès privilégiés Gérer les accès distants

Kleverware 

Gouverner tous les accès
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Optimisation de l’organisation commerciale

Arrivée d’un CRO Monde au cours du 1er semestre

Allègement de la structure managériale

Mise en place d’une organisation commerciale 
transversale : effets synergétiques, alignement des 
objectifs et des process

Transition vers une organisation matricielle 
effective en 2024



Résultats du 1er 
semestre 2023



Chiffre d’affaires du 1er semestre 2023

+29% hors Russie au S1 
2023 malgré le déploiement 
du modèle de souscription

14

Données non auditées consolidées, en K€ - Normes 
comptables françaises

Dynamisme des entreprises 
de taille intermédiaire et 
reprise des grands projets 
notamment dans le secteur 
industriel en Europe

S1 2022 S1 2023 Variation
2022/23

Chiffre d’affaires 
hors Russie

10 671 13 791

Russie 363 152 -58,1%

Chiffre d’affaires 11 034 13 943 +26,4%

+29,2%

Première contribution de 
Kleverware : 204 k€ 



Données consolidées, en K€ - Normes comptables françaises

Croissance solide du revenu mensuel récurrent (MRR)1

930 

1 122 

1 415 

30/06/2021 30/06/2022 30/06/2023

MRR

ARR = 12 x MRR

17,0 M€

au 
30/06/2023

ARR

Montée en puissance

 du modèle de souscription 

MRR en hausse de +26% sur 12 mois

ARR au 30 juin 2023 représente 61% 

du chiffre d’affaires sur 12 mois glissants 
(vs 56% un an plus tôt)

+ 52%

Données non auditées

1 Revenu récurrent = revenu de maintenance + abonnements + services managés pluriannuels
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Optimisation des dépenses d’exploitation structurelles
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Commercial 
et marketing

Simplification de la 

structure managériale 

et pôle de décision 

unifié

Customer 
success

Renforcement de 

l’accompagnement 

des clients 

(formation, support, 

ADV, etc.)

Réduction 
progressive en % 

du chiffre d’affaires

Economies 
d’échelle

Innovation 
et Produits

Focus sur le 

développement, 

l’optimisation et 

l’enrichissement de la 

suite logicielle

Fonctions 
support

Stabilisation des 

fonctions supports

Economies 
d’échelle

Réduction 
progressive en % 

du chiffre d’affaires

52% (-11 points) 18% (stable) 27% (-10 points) 30% (-1 point)
Poids S1 23 

en % du CA 
(variation / S1 22)

Tendances  
2023/2024

Charges d’exploitation (hors D&A et hors coûts à caractère non récurrents) , hors charges non ventilées représentant 3% du CA

Recrutement de 

nouveaux talents



Coût de l’optimisation et autres éléments à caractère 
non récurrent
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Frais 
d’optimisation

Allègement de la structure managériale

Modèle transversal homogène, 

plus efficace et plus agile

Restructuration achevée au 1er semestre

1 132 k€

Autres 
éléments

Frais de M&A

Frais liés à la levée de fonds415 k€



S1 2022 S1 2023

Chiffre d’affaires 11 029 13 943

Total produits d’exploitation 14 066 16 241

Résultat d’exploitation 
hors éléments à caractère non récurrent

-4 162 -4 552

Eléments à caractère non récurrent - -1 547 

Résultat d’exploitation -4 162 -6 100

Résultat financier -290 -20

Résultat exceptionnel 34 60

Charge d’impôts 782 625

Résultat  net -3 636 -5 435

Profitabilité impactée temporairement par des coûts de 
réorganisation
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Poursuite d’une politique de recrutement 

active : +30 ETP comparé au S1 2022

Résultat d’exploitation hors éléments à 

caractère non récurrent relativement stable 

(+9%)

Priorité aux dépenses d’innovation en 

développement réduisant l’assiette du CIR

Données non auditées consolidées, en K€ - Normes comptables françaises



Solide assise financière : plus de 20 M€ de trésorerie 
disponible

Marge brute d’autofinancement impactée 

par les éléments à caractère non récurrent

Levée de fonds de 10,5 M€ 

• Augmentation de capital : 5,5 M€

• Obligations convertibles : 5 M€ dont 

3 M€ de maturité 3-5ans et 

2 M€ de maturité > 5 ans

13 547 

M BA

- 2 569

Var. 
BFR

+2074

CAPEX

- 2 148

Cash Flow opérationnel
-495

Cash Flow 
libre

-2 643

EMPRUNTS
& DIVERS

+9 709

20 610

Trésorerie 
31 déc. 2022

Trésorerie 
30 juin 2023
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Investissements liés à l’immobilisation des 

frais de développement et à l’acquisition 

de Kleverware

Réduction du besoin en fonds de roulement : 

effet de saisonnalité sur les créances clients

Données non auditées consolidées, en K€ - Normes comptables françaises



Bilan

Hausse des PCA sur le revenu de +33% 

sur 12 mois

30/06/2023 31/12/2022

Actif immobilisé 20 768 19 648

dont écarts d’acquisition 5 130  4 802  

dont autres immobilisations incorporelles 13 827 13 077

Actif circulants 36 689 31 426

dont Clients et comptes rattachés 10 352  12 721  

dont Trésorerie et équivalents 20 610 13 547

Total de l’actif 57 457 51 074

Capitaux propres 17 327 17 504 

Provisions 1 616  865  

Dettes 38 514 32 705

dont dettes financières 7 034  1 956  

dont Fournisseurs et comptes rattachés 2 889  2 249

dont Produits Constatés d’Avance* 22 132 21 844

Total du passif 57 457 51 074

* Produits constatés d'avance sur le revenu, le CIR et les subventions. Les PCA sur le revenu correspondent aux quote-parts de chiffres d'affaires facturées et 

comptabilisées au titre de l’exercice mais dont la fourniture ou la prestation interviendra postérieurement à l'exercice.

Hausse de la valeur des actifs de R&D 

et consolidation de Kleverware

Impact de Kleverware sur l’écart 

d’acquisition : 328 k€
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Dette financière :

• Emission d’un emprunt obligataire 

convertible de 5 M€

• Près de 90% de dette long terme

Données non auditées consolidées, en K€ - Normes comptables françaises



Conclusion : 
cap vers la 

croissance rentable



Croissance portée par les revenus récurrents

Croissance hors Russie : 

+27% au S1 2023 malgré le 
déploiement du modèle de 
souscription pesant sur la 
reconnaissance du CA à 
court terme

22

Dynamisme des entreprises 
de taille intermédiaire et 
reprise des grands projets 
notamment dans le secteur 
industriel

+26,7%

Première contribution de 
Kleverware : xx M€ 

Revenus annuels récurrents (ARR)1 en M€

11,2

12,2

13,5

14,8

17,0

juin-21 déc. 21 juin-22 déc-22 juin-23

Accélération des revenus 
récurrents

1 ARR = 12 x MRR fin de période



1,35

1,30

S1 2022

FY 2022

S1 2023*

Amélioration du ratio charges d’exploitation récurrentes / 
chiffre d’affaires

* charges d’exploitation (hors D&A et éléments à caractère non récurrents) / CA

23

1,47

PHASE 
D’INVESTISSEMENTS

AMORCAGE DU 
LEVIER 

OPERATIONNEL



Maintenir une croissance 
organique forte

Analyser les opportunités 
ciblées de croissance externe

Continuer à piloter strictement 
les équilibres financiers

24

Amélioration 
progressive 
des résultats 

pour atteindre 
l’équilibre 
en 2024

2023 : capitaliser sur nos investissements 
pour atteindre nos objectifs



finance@wallix.com

https://www.youtube.com/channel/UCKT58VqricukJJxBTlLonAw
https://twitter.com/wallixfr
https://www.linkedin.com/company/wallix
http://www.wallix.com/contact
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