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WALLIX 
aujourd’hui 



Leader européen des solutions de cybersécurité 
des Identités & des Accès

60%
revenus annuels 

récurrents

233
talents dans 16 pays

(effectif moyen 2022)

90
pays couverts

+300
revendeurs 

& intégrateurs

25 M€
chiffre d’affaires 

2022

+2 525
contrats actifs 
(30/06/2023)

3

3
centres 
de R&D



Des offres reconnues 
en environnement IT 

et OT

4

PAM4OT
WALLIX inside

IT environment OT environment

Extension stratégique 
de l’offre

Socle technologique 
commun

Accès aux très grandes 
entreprises et ventes 
additionnelles sur les 
entreprises déjà en 
portefeuille



FROST & SULLIVAN

En 2022, Frost & 
Sullivan reconnait 
WALLIX PAM4ALL 
comme la meilleure 
solution PAM du 
marché en matière de 
coûts, de simplicité et 
de flexibilité. 

WALLIX reçoit le 
« 2022 Customer 
Value Leadership 
Award »

5WALLIX 
reconnu leader 
du PAM par les 
plus prestigieux 
cabinets 
d’analystes 

Progression fulgurante 
en 3 ans d’une position 
d’acteur de niche à 

Acteur Leader en 
2022

KUPPINGERCOLE

WALLIX est nommé 

Leader sur 3 années 
consécutives 
(2020-2022) dans le 
Leadership Compass 
du cabinet 
KuppingerCole 
Analysts. 

QUADRANT 
KNOWLEDGE 
SOLUTIONS

En 2022, WALLIX fait 
son entrée directement 

parmi les leaders 
mondiaux du PAM



6Positionnement de leader sur des marchés en forte 
croissance

0,5Md€ / TCAM +14% sur 22-25

2,5Mds€ / TCAM +13% sur 22-25

14Mds€ (2021) / TCAM +14% sur 22-32

PAM : Europe
Marché historique

PAM : Monde
 Taille du marché

IAM
 Développement connexe

Note : 2022 data / Source: CMI report
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* Wallix addressable market
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Une croissance de près de 30% par an depuis 10 ans
7

CA en M€ 

Nouveau 
record à plus 
de 25 M€

Acquisitions de 
Trustelem et 

Simarks

IPO

x12
en 10 ans

x6
depuis l’IPO



Chiffre d’affaires du 1er 
semestre 2023



Retour de l’activité à des taux de croissance historiques

Croissance hors Russie : 

+27% au S1 2023 malgré le 
déploiement du modèle de 
souscription pesant sur la 
reconnaissance du CA à 
court terme

9

Dynamisme des entreprises 
de taille intermédiaire et 
reprise des grands projets 
notamment dans le secteur 
industriel

+26,7%

Première contribution de 
Kleverware : xx M€ 

24%

35%

10%

28%

10%*

29%*

S1 2018 S1 2019 S1 2020 S1 2021 S1 2022 S1 2023

Impact 
COVID

Impact 
Conflit

Retour sur 
des taux de 
croissance 

normalisés de 
près de 

30%  

* Hors Russie



Faits marquants du 1er semestre 2023 10

Enrichissement
 de l’offre

Amérique du Nord

Pilotage affiné de l’organisation

EMEA hors Russie

Retour à des taux d’hyper croissance 
et renforcement de la récurrence

Dynamisme de l’activité Grands Comptes et 
étude d’opportunités de croissance externe

Lancement de SaaS Remote Access
Acquisition de Kleverware



Données consolidées, en K€ - Normes comptables françaises

Croissance solide du revenu mensuel récurrent (MRR)1

930 

1 122 

1 415 

30/06/2021 30/06/2022 30/06/2023

MRR

ARR = 12 x MRR

17,0 M€

au 
30/06/2023

ARR

Montée en puissance

 du modèle de souscription 

MRR en hausse de +26% sur 12 mois

ARR au 30 juin 2023 représente 61% 

du chiffre d’affaires sur 12 mois glissants 
(vs 56% un an plus tôt)

+ 52%

Données non auditées

1 Revenu récurrent = revenu de maintenance + abonnements + services managés pluriannuels
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Taux de croissance record dans les pays historiques

EMEA (ex. France) : 5,1 M€ / +36,6% et +46,9% 
hors Russie vs S1 2022 

Montée en puissance du Bénélux, Espagne et Italie
Dynamisme des Grands Comptes sur le segment OT

Excellente dynamique commerciale sur les PME-ETI

France : 8,5 M€ / +25,8% vs S1 2022

Données non auditées
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60,8%

36,4%

2,8%

France EMEA hors France Etats-Unis et reste du monde

Etats-Unis et Reste du monde : 0,4 M€ / -33,1% vs 
S1 2022

2,8% du chiffre d’affaires du Groupe
Pilotage affiné de l’organisation

Une croissance de +33% sur les pays historiques 

du Groupe* (96% du chiffre d’affaires)

*EMEA hors Russie



Accélération de l’activité sur le 1er semestre 2023

Croissance hors Russie : 

+29% au S1 2023 malgré le 
déploiement du modèle de 
souscription pesant sur la 
reconnaissance du CA à 
court terme
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Données non auditées consolidées, en K€ - Normes 
comptables françaises

Dynamisme des entreprises 
de taille intermédiaire et 
reprise des grands projets 
notamment dans le secteur 
industriel en Europe

S1 2022 S1 2023 Variation
2022/2023

Chiffre d’affaires 11 034 13 943 +26,4%

dont Russie 363 152 -58,1%

Chiffre d’affaires hors 
Russie

10 671 13 791 +26,7%+29,2%

Première contribution de 
Kleverware : 204 k€ 



2023 – enrichissement de l’offre et 
renforcement de l’OT
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Enrichissement de l’offre par innovation et acquisitions

Etude en cours 
de cibles potentielles

Priorité aux start-up 
/ PME françaises 

rentables

Extension sur le marché de la 
Gestion des Identités et des Accès 

Enrichir la proposition de valeur de 
WALLIX PAM4ALL avec des 
briques technologiques 
complémentaires

Renforcer les talents et les 
expertise sur le marché de la 
cybersécurité industrielle

Démultiplier les ventes de 
l’offre OT.security

Fort potentiel de revenus 
additionnels sur la base installée

Enrichir les compétences en 
conseil et formation dans le 
domaine de la cybersécurité OT

Lancement de la version SaaS 
WALLIX PAM4ALL 

et acquisition de Kleverware

Recrutements engagés et analyse 
d’acquisitions ciblées
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Kleverware : entrée sur le segment de la Gouvernance des 
Identités et des Accès

Accès au segment de la 
Gouvernance des Identités et des 
Accès

Upselling : enrichissement de 
WALLIX PAM4ALL (lancement 
au S2 2023)

Secteurs essentiels : 
renforcement de la base clients 
Grands Comptes sur le secteur 
des banques et assurances

CA attendu en 2023 : 1 M€

Perspectives 2022-2025 :

• CA : +75% par an 

• Marge opérationnelle : > 15% 
d’ici 2025

Prix de l’acquisition : 

• Paiement initial de 250 K€
• Compléments de prix fonction 

de la performance de 
Kleverware

Pourquoi Kleverware ? Métriques financières
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Succès de l’offre OT.Security : signature de contrats 
Grands Comptes

Grands Comptes

Europe

Expertise OT
reconnue

Sécuriser l’accès à distance des 
fournisseurs tiers aux systèmes OT 
situés dans leurs  usines

Producteur et distributeur 
d’électroménager international

Viastore, fournisseur international 
de systèmes de logistique

Potentiel significatif : 
présence dans plus de 3 000 
centres de distribution

Potentiel significatif : 
plus de 100 usines dans le monde

Sécuriser la maintenance à 
distance des systèmes Viastore 
chez le client 

Evolutivité, facilité d’usage et 
d’intégration

Evolutivité et adaptabilité, 
engagement des équipes



18OT.security : à la conquête d’un nouvel océan d’opportunités 18

5% 
des prises de 
commandes 

en 2022

10% 
des prises de 
commandes 

en 2023

Un marché mondial de l’OT 
porté par les besoins industriels 
et les exigences réglementaires

Une offre reconnue par Gartner 
comme l’une des seules pensées 
spécifiquement pour l’OT

GARTNER® : 
“Wallix est l’un des rares

acteurs à avoir développé des 
solutions PAM spécialement

dédiées à l’environnement OT, 
notamment en développant

l’Universal Tunneling.”

Des alliances technologiques stratégiques

Une explosion attendue 
des ventes dès 2023 
(hors acquisitions)

Des partenaires formés
(distributeurs et intégrateurs)



Conclusion



Maintenir une croissance 
organique forte

Analyser les opportunités 
ciblées de croissance externe

Continuer à piloter strictement 
les équilibres financiers

20

Amélioration 
progressive 
des résultats 

pour atteindre 
l’équilibre 
en 2024

2023 : capitaliser sur nos investissements 
pour confirmer nos objectifs



finance@wallix.com

https://www.youtube.com/channel/UCKT58VqricukJJxBTlLonAw
https://twitter.com/wallixfr
https://www.linkedin.com/company/wallix
http://www.wallix.com/contact
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