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DES ENTREPRENEURS EXPERTS EN ÉLECTRONIQUE 
ET PARTENAIRES PROFESSIONNELS DEPUIS +25 ANS
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Gérard TREMBLAY

Président Directeur Général
59 ans • Co-fondateur

Yves BOULOT

Directeur Général Délégué
55 ans • Co-fondateur

Ingénieur Centrale Marseille, Docteur en hyperfréquence et Optoélectronique à l’INPG Grenoble et diplômé 
en Management à l’Université de Stanford (USA)

6 ans en R&D dans la Silicon Valley (Californie), notamment pour la société Schlumberger

Directeur des Affaires internationales au sein de Thomson Broadcast Technicolor (Brest)

Fondateur en 1999 de T3W, startup dans le domaine de la Web-conférence, cédée en 2003 à MeetingOne 

Ingénieur Sup Telecom Bretagne

Expérience dans le domaine de l’électronique militaire chez Thomson puis chez Thomson Multimedia. 

Pilotage de projets technico-commerciaux au sein de grandes sociétés des télécoms, dans le domaine du 
réseau Vidéo (Orange, Lucent Technology, Technicolor), essentiellement à l’international.

Président du Conseil de Surveillance de T3W
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OSMOZIS EN BREF

11,6 M€
de CA 

2021-2022

18%
effectifs
en R&D

80
collab.

+2 200 
sites 

équipés en 
Europe

LE SPÉCIALISTE DE LA TRANSITION DIGITALE DES CAMPINGS

ET VILLAGES VACANCES



UNE HISTOIRE RICHE
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…Création
2005...

Mai 2019
Acquisition

EWI 
(concurrent)

Déc. 2017
Acquisition

LOGMIS
(logiciel)

Janv. 2017
IPO

…d’équipementier 

WiFi des campings 
et Opérateur internet… …des solutions complètes

de gestion dématérialisée 

et d’optimisation des centres 
de vacances

…vers…

Grâce à son innovation et des acquisitions ciblées, 
Osmozis a su grandir au cours des années…

Novembre 2020
Lancement du 12ème

Service connecté

Août 2022
2ème performance 
annuelle record 

d’affilée



NOTRE SAVOIR-FAIRE: 
BÂTIR UN ENVIRONNEMENT NUMÉRIQUE EN EXTÉRIEUR

Maillage jusqu’à 200 hectares

WiFi – LoRa (bas débit) – Bluetooth…

Technologie propriétaire

Des services numériques qui s’intègrent 

dans les infrastructures réseau

UN ENVIRONNEMENT TECHNOLOGIQUE MODULABLE

AU SERVICE DES VACANCIERS ET DES EXPLOITANTS

4

+

4 brevets 

européens



UNE BASE D’EMPLACEMENTS CONSIDÉRABLE
POUR INSTALLER LES SERVICES CONNECTÉS OSMOZIS
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≈ 32 000 bornes d’accès WiFi déployées

≈ 300 000 emplacements

*Un emplacement représente un logement de camping ou de village de vacances pouvant accueillir en moyenne 4 personnes.

Données au 31/08/2022

≈ 30% du parc français

≈ 5000 Objets connectés déployés

LARGE BASE DE +2 100 CLIENTS LONG TERME (CONTRATS : 5 ANS EN MOYENNE) 

POUR DÉPLOYER NOS SERVICES PAR ABONNEMENT

Chiffre d’affaires par emplacement en croissance continue

27,22 €

32,10 €

36,30 €

2019-2020 2020-2021 2021-2022



UNE ENTREPRISE ENGAGÉE POUR LE CLIMAT 
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Plan d’action interne dans le cadre

de la Net Zero Initiative 

Osmozis: des solutions connectées 

en faveur de l’environnement 

3 grands axes pour agir sur son impact carbone 

et participer à l’atteinte des objectifs de l’accord de Paris*

*Limiter le réchauffement climatique à 1,5 degré en réduisant fortement
les émissions de gaz à effet de serre 

La réduction de l’empreinte

L’engagement dans son écosystème / formation  

La transparence de la démarche RSE 

v Migration du parc auto vers l’hybride

Rationalisation des déplacements

Promotion des transports en commun

Approvisionnements responsables / éco circulaire

Projets de compensation carbone

Participation à des séminaires et ateliers

Plateforme de sensibilisation aux impacts
du réchauffement climatique

Mise à disposition et suivi des informations concernant
la politique RSE d’Osmozis

Démarche écoresponsable de développement 

des solutions innovantes pour aider à réduire 

l’impact carbone global

OsmoPower / OsmoWater : Mesurer et 
minimiser les consommations d’énergie



AU SERVICE DE LA TRANSITION NUMÉRIQUE



UNE GAMME COMPLÈTE DE SERVICES CONNECTÉS
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AMÉLIORER 

LA SÉCURITÉ 

DES SITES

OPTIMISER 

LA PERFORMANCE

DES INSTALLATIONS

PERMETTRE 

UNE GESTION 

CENTRALISÉE

ACCROITRE 

LE CONFORT

DES VACANCIERS

OsmoGestion

Logiciel PMS- Gestion 
du site et des Services

OsmoCheck

Gestion des interventions
techniques sur site

Canal Info

Conciergerie numérique
& Information 

OsmoCam

Vidéo surveillance

OsmoAlert

Alertes sonores

OsmoPower-Water

Pilotage consommations 
d’eau et d’électricité

OsmoFibre

Très Haut Débit 
jusqu’à 1 Gbit/s 

OsmoKey*

Serrures connectées

OsmoPay*

Paiement dématérialisé

OsmoRelax*

Réservation de transats

*1 bracelet = 3 services

Accès Internet

Haut Débit

WiFi automatisé 
Sequoiasoft (nouveau) 



Exploitant 
de camping

Service 
commercial

Direction 
Générale

Direction 
R&D

Production

Marketing

L’INNOVATION CONTINUE POUR POURSUIVRE 
L’ENRICHISSEMENT DE LA GAMME
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6 M€ INVESTIS EN 6 ANS EN R&D - 10 INGÉNIEURS R&D

Données arrêtées en date du 31/08/2021
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INNOVER rapidement 
dans de nouveaux services. 

Exemple: OsmoKey V2

MAXIMISER les chances 
de SUCCÈS commercial

IDENTIFIER les besoins des 
exploitants par une proximité sur le 

terrain

Intégration 
de 

technologies 
tierces



DÉJÀ DES SUCCÈS DANS LE MOBIL-HOME CONNECTÉ
LAISSANT PRÉSAGER DE BELLES PERSPECTIVES
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≈ 2,5 millions de mobil-homes en Europe

=

Un marché européen avec un potentiel en location de 500 M€ par an 

Un potentiel de marché considérable

1 300 OsmoKeys
vendues
Depuis son lancement fin 2019*

1 000 Dispositifs 
Osmopower-Water installés 
Depuis son lancement fin 2019*

*au 31 août 2022



PARTENARIAT JUDICIEUX AVEC BIO HABITAT 
FILIALE DU GROUPE BÉNÉTEAU

11

Installation des OsmoKeys en première 
monte dès la fabrication à la demande
du client final

Des fournisseurs de mobil-homes en France N°1

Lors du salon ATLANTICA, OsmoKeys installées 
sur tous les mobil-homes présentés par Bio 
Habitat

Déjà plusieurs centaines d’Osmokeys
vendues grâce à ce partenariat

Porte d’entrée chez les exploitants
pour déployer les solutions Osmozis



NOUVELLE BORNE WIFI 6 OSMOZIS :
UN NOUVEL AVANTAGE CONCURRENTIEL
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Validation

terrain

Début 2023

Déploiement 

en volume

Fin 2023

Assemblage Hardware et développement Firmware
en interne 

Solution totalement maîtrisée et évolutive

Antenne intégrée au boitier

Version Indoor et Outdoor

Coût de revient bien plus faible que la technologie 
disponible sur le marché (Ubiquiti, Ruckus…)



LES SERVICES PREMIUM D’ABONNEMENT
AU CŒUR DU NOUVEAU MODÈLE ÉCONOMIQUE
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SERVICES PREMIUM D’ABONNEMENT

Abonnements souscrits par les exploitants 
pour un ou plusieurs services connectés

+
Ventes ponctuelles de produits ou services

CONSOMMATION PÉRIODIQUE

Vente directe de forfaits internet aux vacanciers
+ 

Facturation aux sites de l’installation des équipements 
dédiés

Évolution
de la répartition
du chiffre d’affaires 
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REVENUS PÉRIODIQUES 

partagés avec l’exploitant
REVENUS TRÈS MAJORITAIREMENT RÉCURRENTS

CROISSANCE 
DES REVENUS
MAJORITAIREMENT 
RÉCURRENTS

LE DÉVELOPPEMENT DES SERVICES PREMIUM D’ABONNEMENT
AXE CENTRAL DE LA STRATÉGIE COMMERCIALE

2017-201870 % 30 %

60 % 40 %2018-2019

58 % 42 %2019-2020

2015-2016 15 %85 %

2016-2017 24 %76 %

37 % 63 %2020/2021

25 % 75 %2021/2022



NETTE PROGRESSION DES ACTIVITÉS D’OSMOZIS



LA CROISSANCE RENTABLE
AU CŒUR DU DÉVELOPPEMENT D’OSMOZIS

Trésorerie et équivalents

de 4,8 M€

Endettement financier net**

de 10,2 M€

8 005 

9 594 

11 592 

455 

3 176 
3 809 

-1 966 

990 1 007 

2019-2020 2020-2021 2021-2022

Chiffre d'affaires EBE* Résultat net du Groupe

UNE STRUCTURE FINANCIÈRE MAITRISÉE A LA FIN DE L’EXERCICE 2021-2022 

UNE DYNAMIQUE DE FORTE CROISSANCE ET DE PROGRESSION DE LA RENTABILITÉ
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*Excédent Brut d’Exploitation (EBE) : résultat d’exploitation avant dotations aux amortissements des immobilisations, dotations aux provisions pour risques et charges, dotations

aux provisions sur actifs circulants et reprises de provisions.

**Endettement financier net : emprunts et dettes financières – disponibilités et équivalents (valeurs mobilières de placement)



522 461 389

2 590

3 757

4 779

S 1  2 0 2 0 - 2 0 2 1 S 1  2 0 2 1 - 2 0 2 2 S 1  2 0 2 2 - 2 0 2 3

Services Premium d’abonnement

Consommation Périodique WiFi

2 408
2 894

1 349

1 885

S 1  2 0 2 1 - 2 0 2 2 S 1  2 0 2 2 - 2 0 2 3

WiFi Premium Services connectés

CHIFFRE D’AFFAIRES DU 1ER SEMESTRE 2022-2023
EN CROISSANCE DE +23%
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Essor continu des 
à revenus récurrents …

4 218

5 168

LE SERVICE D’ACCÈS WIFI AU GLOBAL (CONSO PÉRIODIQUE + SERVICE PREMIUM WIFI) 
VOIT  ÉGALEMENT SON CHIFFRE D’AFFAIRES PROGRESSER DE +14%

PAR RAPPORT S1 2021-2022 À 3 283 K€ (+414 K€)

3 112

… tiré par la forte croissance du chiffre 
d’affaires des 

3 757

4 779

En k€

+40%

En détail

+23%

+27%

-16%

16

+20%



CROITRE – L’AMBITION D’OSMOZIS
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Poursuite de l’optimisation 
de la structure de coûts

Augmentation des revenus 
par emplacement

Montée en puissance de la vente
des Services Premium d’abonnement 

Enrichissement continu de la gamme
au travers de l’innovation 

Strict contrôle des charges d’exploitation

Économies identifiées et rationalisation ciblée

+1 M€ / an de trésorerie avec l’arrêt de la 
commercialisation de la formule « partage » 

Poursuite d’une accélération de la 

croissance rentable des activités 

2022-2023

Croissance du CA > 21% (2021/2022)

Résultat net positif  

EBE en croissance (vs 3 809 k€ en 2021/2022)

Marge d’EBE toujours élevée

CA récurent 2021-2022 de 7,5 M€

attendu en hausse

Prospection pour l’élargissement
de la base de clients par acquisition 
Concurrent européen 

Financée en majorité par des actions autodétenues
et la profondeur de trésorerie



AUGMENTATION DE CAPITAL OUVERTE À TOUS
AVEC MAINTIEN DU DPS (1/2)
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Accompagner la croissance en accélérant le développement du Groupe, notamment à

l’international en s'appuyant:

• sur de nouveaux partenaires distributeurs;

• des acquisitions ciblées pour élargir sa base de clients ;

Optimiser la structure financière avec le remboursement par anticipation d’une partie des

obligations convertibles émises en décembre 2019.

Les fonds levés ont vocation à :

2/3

1/3

S’inscrire dans une trajectoire de forte croissance rentable, dans la continuité de la

solide performance délivrée lors de l’exercice précédent

Consolider la position de leader sur le marché des solutions de digitalisation pour les

campings

Pourquoi cette augmentation de capital :



AUGMENTATION DE CAPITAL OUVERTE À TOUS
AVEC MAINTIEN DU DPS (2/2)
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18 avril 2023

Ouverture de la période de souscription

Début de la période d’exercice des DPS

24 avril 2023 Fin de la période négociation des DPS

26 avril 2023 Clôture de la période de souscription

2 mai 2023
Diffusion du communiqué de presse d’Osmozis relatif au résultat

des souscriptions

4 mai 2023

Règlement-livraison de l’opération

Admission des Actions Nouvelles aux négociations

Montant cible de 6,96 M€ avec maintien du DPS

Prix de souscription par Action Nouvelle : 10,25€

Intentions de souscription pour 13,78 M€

Parité de souscription :
9 Actions Nouvelles pour 29 Actions Existantes

Période de souscription du 18 avril 2023 au 26
avril 2023 inclus

Cession par les fondateurs d’un maximum de 1 M€
en cas de réalisation de l’augmentation de capital
en intégralité



COMMENT PARTICIPER
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Pour toutes demandes relatives à cette opération

osmozis@actus.fr / 01 53 67 36 94

ACTIONNAIRES NON-ACTIONNAIRES

Vous avez reçu des DPS 
le 14 avril

Vous pouvez acquérir des DPS 
additionnels

jusqu’au 24 avril inclus

Transmettez votre ordre d’exercice de DPS
à votre intermédiaire financier 

jusqu’au 26 avril inclus

Vous pouvez acquérir des DPS
jusqu’au 24 avril inclus
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