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AVERTISSEMENT =

Ce document contient des indications sur les perspectives et axes de développement de la Société. Ces indications sont parfois identifiées par I'utilisation du
futur, du conditionnel et de termes a caractere prospectif tels que « penser », « avoir pour objectif de », « s’attendre a », « entendre », « estimer », « croire »,
« devoir », « pourrait », « souhaite » ou, le cas échéant, la forme négative de ces termes ou toute autre variante ou expression similaire. Ces informations ne sont
pas des données historiques et ne doivent pas étre interprétées comme des garanties que les faits et données énoncés se produiront. Ces informations sont
fondées sur des données, des hypothéses et estimations considérées comme raisonnables par la Société. Elles sont susceptibles d’évoluer ou d’étre modifiées en
raison des incertitudes liées notamment a Penvironnement économique, financier, concurrentiel et réglementaire. Ces informations sont mentionnées dans
différentes sections du Document d’Information et contiennent des données relatives aux intentions, estimations et objectifs de la Société concernant
notamment, le marché, la stratégie, la croissance, les résultats, la situation financiére et la trésorerie de la Société. Les informations prospectives mentionnées
dans le Document d’Information sont données uniquement a la date du Document d’Information. La Société ne prend aucun engagement de publier des mises a
jour des informations prospectives contenues dans le Document d’Information, excepté dans le cadre de toute obligation Iégale ou réglementaire qui lui serait
applicable. La Société opére dans un environnement concurrentiel et en évolution rapide ; elle ne peut donc pas étre en mesure d’anticiper tous les risques,
incertitudes ou autres facteurs susceptibles d’affecter son activité, leur impact potentiel sur son activité ou encore dans quelle mesure la matérialisation d’un
risque ou d’une combinaison de risques pourrait avoir des résultats significativement différents de ceux mentionnés dans toute information prospective, étant
rappelé qu’aucune de ces informations prospectives ne constitue une garantie de résultats réels.

Les investisseurs sont invités a lire attentivement les facteurs de risques décrits au chapitre 3 « Facteurs de risques » de la Premiéere partie du Document
d’Information ainsi qu'au chapitre 1 « Facteurs de risques liés a I'offre et a I'admission des actions sur le marché Euronext Growth® d'Euronext Paris » de la
Seconde partie du Document d'Information avant de prendre leur décision d’investissement. La réalisation de tout ou partie de ces risques est susceptible d’avoir
un effet défavorable sur les activités, 'image, les résultats, la situation financiere ou les perspectives de la Société. En outre, d’autres risques, non encore identifiés
ou considérés comme non significatifs par la Société a la date du Document d’Information, pourraient avoir un effet défavorable et les investisseurs pourraient
perdre toute ou partie de leur investissement.

LUXURY AUDIO
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~ UNE MARQUE AUDIO
DE LUXE, ICONIQUE

ET INNOVANTE

N ' DEPUIS PLUS DE 70 ANS



CABASSE A TRAVERS LES ANNEES

1980
Albatros
Modéle 4 voies 2000
iO, 1¢rs satellites 200§
1950 coaxiaux La Sphere
Création de la miniaturisés Flagship
iconique

maison Cabasse

2014
Rachat
par AwoX

=

2016
Inauguration de 2021
I’atelier de production THE PEARL
High End en Bretagne PELEGRINA
I

Edition limitée
anniversaire

-

®

?
o

1958 2003
Premier haut- Inauguration du
parleur a 3 voies premier Cabasse canon

Acoustic Center en

1993 Bretagne
Atlantis 2006
Premiére enceinte Rachat

quadri coaxiale par Canon

?
e,;
2013
Stream 1

1% enceinte
wireless

o

A _£3

T\
2015
Murano Alto
Enceinte colonne

3 voies assemblée
a Plouzané

2018
THE PEARL, 18 enceinte
active connectée haute
résolution

LUXURY AUDIO



Im!
LE GRAND REX

Sonorisation de la premiére salle de
France équipée en Cinémascope.

Création du Diphone, premier
haut-parleur coaxial.

TECHNIQUE
DE LA GEODE

Sonorisation forte puissance, en
haute-fidélité, sans compression ni coloration
du seul cinéma Omnimax au monde.

Cabasse innove avec des clusters

4 voies et des filtres spéciaux, le tout
formant 12 points de diffusion, plus
4 subwoofers.

LE PORTE-AVION

CHARLES DE
GAULLE

Equipement des 10 enceintes du porte-avion
nucléaire Charles de Gaulle afin de permettre
’émission des ordres a ’équipage avec une
puissance acoustique jusqu’a 136 dB'!

LUXURY AUDIO



LA TRAJECTOIRE VERS LE « LUXURY WIRELESS HOME AUDIO »

CHIFFRE D’AFFAIRES

En M€
X% EBITDA!
En % du chiffre d’affaires
Contrat
OEM
Orange
6,5
2014 2015 2016 2018 2019 2020 2021
@ ®
TRANSFORMATION INDUSTRIELLE REFONTE COMMERCIALE HYPERCROISSANCE
* Abaissement des co(its en s’appuyant sur la * Refonte des réseaux de distribution en France e +80% sur 2015-2021 (hors accords OEM)
Acquisition de 100% du base industrielle en Asie (Singapour) « T4 2018 : lancement THE PEARL, - +28% en 2020 : 8,1 M€ de CA
capital par Cabasse Group * Nouvel outil de production « Made in France » 1¢r enceinte connectée de luxe « +36% en 2021 : 11.0 M€ de CA
(ex-AwoX) pour I.es enceintes haut de gamme - 1200 m? « Export : signature de nouveaux contrats de
« ~7 ME de chiffre d'affaires ~ d'ateliersa Brest distribution (USA, Canada, Corée du Sud, UK, 12 M€ D’INVESTISSEMENTS
« ~2 ME de pertes * Intégration de la connectivité et du design Australie, etc.) a partir de 2020 DEPUIS 2014
» Fort accroissement de la marge brute : de 37%
en 2014 a +50% deés fin 2016

1 ’EBITDA est défini par le résultat d’exploitation, excluant les dotations aux amortissements des immobilisations et incluant le crédit d’impét recherche (CIR). |_ U X U R Y /\ U D | O



LES QUATRE PILIERS DE NOTRE ADN =

ACOUSTIQUE - -

Technologie co-axiale CO N N ECT I V I _I_ E'

Stream CONTROL, 'application
Cabasse pour une connectivité
multi-room et multi-source

(3 voies puis 4 voies) pour

un son pur et naturel
Technologie HELD" pour une
profondeur de basses boostée

s S

AMPLIFICATION ‘ Rgilfgnla\nlceet

DEAP”™ pour une adéquation optimale | esthétisme grace a des
entre amplification et haut-parleurs it design élégants, des
; DFE"™ pour I’équilibre du son matériaux de qualité et
W & ".-I": - 1 des finitions
- g —y | irréprochables

*HELD : High Excursion Low Distorsion (haute excursion faible distorsion)
**DEAP : Digital Enhancement of Acoustical Performance (amélioration numérique des performances acoustiques) |_ U X U R Y /\ U D | O

***DFE : Dynamic Fidelity Enhancer (amélioration dynamique de fidélité)



NOTRE OBJECTIF: CONQUERIR LE LEADERSHIP MONDIAL
DU MARCHE DU « LUXURY WIRELESS HOME AUDIO »

o +15% ~15%

de croissance -
de Cabasse de croissance annuelle moyenne

sur la période sur la période 2021-2025
2019-2021

de marge d’EBITDA! normative
a moyen terme

conforme avec la rentabilité
des acteurs du secteur

1 ’EBITDA est défini par le résultat d’exploitation, excluant les dotations aux amortissements des immobilisations et incluant le crédit ’impot recherche (CIR). .
10



THE PEARL KESHI NOTRE MARCHE :
L’ESSOR DU
LUXURY WIRELESS
HOME AUDIO




TERRAIN DE JEU : MARCHE DU LUXURY WIRELESS HOME AUDIO =

TAILLES DE MARCHE
Données 2020

AUDIO GLOBAL

~88 MDS $
~
1,1mdS$
marché du
(SSMESA#&I,% Luxury Home Audio en 2020
~28 MDS $

PREMIUM ~100 m $

HOME AUDIO segment Wireless sur le marché
~18 MDS $ du Luxury Home Audio en 2020

LUXURY

HOME
AUDIO SEGMENT
~1,1 MDS $ WIRELESS

LUXURY AUDIO

Sources : Futuresource Consulting CY (2020), Cabasse 12



DES MARCHES EN TRANSITION VERS LE WIRELESS =

EVOLUTION DE LA PART DE MARCHE DES SOLUTIONS WIRELESS
En % des solutions vendues

100%

~10%

80%
% de solutions Wireless au sein
du marché Luxury Home Audio

60% en 2020

~35%

50% HOME AUDIO
% de solutions Wireless au sein
10% LUXURY du marché Luxury Home Audio
HOME AUDIO .,
estimé en 2028

70%

40% ~35%

30%

20%

0%
2004 2006 2008 2010 2012 2014 2016 2018 2020  2022e 2024e 2026e  2028e

LUXURY AUDIO

Sources : Futuresource Consulting CY (2020), Cabasse



LUXURY WIRELESS HOME AUDIO: =
UN MARCHE MULTIPLIE PAR 5 A HORIZON 2028 DE 500 M$

MARCHE DU LUXURY HOME AUDIO
EnMDS $
« Dématérialisation des sources audio en mode
Hi-Res (haute-résolution avec une qualité CD
ou supérieure)
CAGR P
~3% * Développement de la Smart Home et du Multi-
room
 Démocratisation des solutions audio haut-de-
2020 2028e gamme Design & Wireless : cible plus large
4 (CSP+), au-dela de la « niche » des audiophiles
PART DE MARCHE DES SOLUTIONS WIRELESS
En % des solutions vendues emw O i Masic audihle@'
-
CAGR pandora TIDAL @ PodetCasts
~10% 21% ~35%
~ (1]
sideezer Yandex Music C;f,m_
~100 M$ ~500 M$
amazonmusic ®Music Clubhouse *
2020 2028e
Sources : Futuresource Consulting CY (2020), Cabasse |— U X U R Y /\ U D | O 14



LUXURY WIRELESS HOME AUDIO : BARRIERES A ENTREE =

LUXURY
(HAUT DE GAMME)

2000 €

ENTREEET
MILIEU DE GAMME

FOCAL
~30 acteurs

>100
acteurs

AUDIO
TRADITIONNEL

BARRIERE
A L’ENTREE

BANG & OLUFSEN
Technologies DEVIALET
logicielles KEF

(firmware, BOWERS & WILKINS
cloud, app,

services)

BARRIERE

Marque a positionnement luxe A L’ENTREE

BOSE
JBL
KLIPSCH
SONOS

AUDIO
WIRELESS

LUXURY AUDIO [



Cabasse

’OFFRE LUXURY WIRELESS HOME AUDIO LA PLUS LARGE DU MARCHE ==

SOLUTIONS LUXURY WIRELESS (>2 000 €)
En nombre des solutions dans I'offre globale

Sonus Faber Kef Dali Devialet

12

B&O CabasseX=

THE PEARL PELEGRINA
Masterpiece
25 000 € (la paire)

S

Z
=
=

LUXURY AUDIO [



LES CLES DU SUCCES DE CABASSE =
ACOUSTIQUE ESTHETISME SIMPLICITE
& AMPLIFICATION & DESIGN & ERGONOMIE

+70 ans de R&D acoustique LifeStyle +20 ans de R&D connectivité et logiciel

Son haute résolution « Home integration » Firmware
Amplification active (DSP) Compact Wireless
Drivers Qualité des matériaux Multi-room
>16 brevets Multi-Source

Cloud & services audio

LUXURY AUDIO [



UNE OFFRE
UNIQUE SUR
LE MARCHE




QUATRE FAMILLES DE SOLUTIONS CABASSE =

G,
®

THE PEARL COLLECTION GAMMES CLASSIC & CONNECTED CLASSIC
Enceintes actives connectées haute-résolution Enceintes passives & solutions traditionnelles
connectées
PL I
GAMME HOME CINEMA SUR MESURE
Systéemes 5.1 Enceintes d’intégration

LUXURY AUDIO
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THE PEARL COLLECTION : LA GAMME LA PLUS COMPLETE DU =
MARCHE DU LUXURY WIRELESS HOME AUDIO

)

(X,

'(7
/

M

THE PEARL PELEGRINA THE PEARL THE PEARL AKOYA THE PEARL SUB THE PEARL KESHI
25000 € (la paire) 3000€ 1600€
k k ' ) LUXURY AUDIO

20



GAMMES CLASSIQUES & CLASSIQUES CONNECTEES =

CLASSIQUE - ENCEINTES BIBLIOTHEQUES PASSIVES

(o)
3 voies o 3 voies

MURANO MINORCA

CLASSIQUE - COLONNES DE SALON PASSIVES

4 3 voies E 3 voies

MURANO ALTO JAVA MC40

CLASSIQUE - ACTIVE CONNECTEE

3 voies

ANTIGUA RIALTO
2022

3 voies

JERSEY MC170

LUXURY AUDIO [



HOME CINEMA CLASSIQUE o=
PACK 5.1 TRADITIONNEL PASSIF @
0,
©
oy
" oo 9
PACK MC40 PACK MC170
PACK5.1 LIFESTYLE PASSIF
- @ &0, s
PACK RIGA 2 PAC!O3 PACK EOLE 4 LUXURY AUDIO
22

PACK BALTIC5



SOLUTIONS SUR MESURE - INTEGRATION =

MURS PASSIFS PLAFONDS PASSIFS ENCASTREMENT PASSIFS

L: O & G w :r'mnrdmz' E
« @ 1 1« 9=

"

LUXURY AUDIO [



THE PEARL AKOYA

ORGANISATION
& ELEMENTS
FINANCIERS

)
i

Horess DI
RIIAIRIIIII,
Rt
R A St A IS

e

507,




UNE BASE INDUSTRIELLE ET R&D EN FRANCE

* Atelier de 1 200 m? a Plouzané (Bretagne) pour la fabrication
des enceintes haut-de-gamme (20% de activité)

* ’une des plus grandes chambres sourdes d’Europe (500 m3)
» ~45 collaborateurs, dont 50% d’ingénieurs

~10 ~100

sous-traitants fournisseurs
majeurs de composants



UNE PRESENCE COMMERCIALE INTERNATIONALE =

UNE PRESENCE DANS PLUS DE 40 PAYS

445

magasins revendeurs spécialisés
(audio haut-de-gamme)
dans le monde

38

distributeurs a ’export

points AUSTRALIE ROYAUME-UNI
CANADA SUISSE
degente COREE DU SUD ALLEMAGNE
ETATS-UNIS ISRAEL
HONG-KONG ETC...

LUXURY AUDIO
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86 CABASSE ACOUSTIC CENTERS A TRAVERS LE MONDE =

* Magasins dédiés ou corners shop-in-shop au sein des plus
importants revendeurs de Hi-Fi haut-de-gamme

* Véritables flagships dédiés au rayonnement commercial et
acoustique de Cabasse dans les plus grandes métropoles

SEOUL (COREE DU SUD)

64 22

CAC en Europe CAC hors Europe
ALLEMAGNE COREE DU SUD ETATS-UNIS
SUISSE TAIWAN GRANDE BRETAGNE
POLOGNE HONG KONG AUSTRALIE
NORVEGE ISRAEL Etc...

{

PARIS (FRANCE) LUXURY AUDIO

CAC : Cabasse Acoustic Centers 27



ACCELERATION DE LA CROISSANCE DE LACTIVITE DEPUIS 2019 =2

EVOLUTION DU CHIFFRE D’AFFAIRES ANNUEL VENTILATION GEOGRAPHIQUE DU CHIFFRE D’AFFAIRES
En M€ En 2021 -en %
11,0
0 .
+32% DE TAUX DE AMERIQUES
CROISSANCE
ANNUEL MOYEN
8,1
6,3
EMEA
62%
FRANCE
2019 2020 2021

LUXURY AUDIO
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MONTEE EN GAMME DU LUXURY WIRELESS HOME AUDIO =
ET PROGRESSION DU PRIX DE VENTE MOYEN

REPARTITION DE L’ACTIVITE PAR TYPE DE SOLUTIONS EVOLUTION DU PRIX DE VENTE UNITAIRE MOYEN DE LA GAMME PEARL
en % en€-prix TTC
5%
3420¢€
4
25% 18%
44%
29%
2 4
2646 €
2280€
4
2018 2021 1980 €
L 4
[l T+ PeArL coLLECTION
CLASSIC & CONNECTED CLASSIC
[l HomEe cinema
2018 2019 2020 2021

SUR MESURE

LUXURY AUDIO



COMPTE DE RESULTAT ANNUEL

Données en M€ - Normes francaises

Chiffre d’affaires
Marge brute (hors transport)

Taux de marge brute (hors transport) (%)

EBITDA!

Taux de marge d’EBITDA (%)

Résultat d’exploitation

Résultat net

1 ’EBITDA est défini par le résultat d’exploitation, excluant les dotations aux amortissements des immobilisations et incluant le crédit d’impét recherche (CIR).

2019
6,3

31

48,2%

-0,6

-1,5

-1,7

2020
81
3,6

44,7%
0,1

1,7%
-0,4

-0,5

2021
11,0
53
48,2%
0,5
4,6%
-0,1

-0,2

Progression la marge brute en 2021 :
* Succés de la gamme THE PEARL
* Positionnement haut de gamme (Luxury Wireless Home Audio)

Marge d’EBITDA de 4,6% en 2021, en amélioration
continue avec des charges maitrisées

Malgré une augmentation de 60% des co(ts de transport
entre 2019 et 2020 et de 160% entre 2019 et 2021

LUXURY AUDIO
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COMPTE DE RESULTAT SEMESTRIEL =

Données en M€ - Normes francaises S1 2021 S1 2022
Chiffre d’affaires 4.6 4,7 Ralentissement ponctuel au T1 2022 (-2%) en Europe d{
ala crise en Ukraine et redémarrage au T2 2022 (+8%)
Marge brute (hors transport) 2,3 2,4 — Marge brute en hausse de +230 bp au 1° semestre 2022
Taux d brut té a51,6% tre 48,2% en 2021
Taux de marge brute (hors transport) (%) 49,3% 51,6% auxde marge brute porte a b (contre oen )
EBE légerement négatif, pénalisé par |la hausse des frais
EBITDA! 0,1 -0,1 de transport de 25% entre S1 2021 et S1 2022
S - . . nd
Taux de marge ’EBITDA (%) 26% na Nette a\melloratlon escom.ptee au 2 semestre, avec le
retour a la normale des prix du fret maritime et les
i o lancements de deux nouveaux produits au 42 trimestre
Résultat d’exploitation -0,2 -0,4
Résultat net -0,2 -0,5
1 ’EBITDA est défini par le résultat d’exploitation, excluant les dotations aux amortissements des immobilisations et incluant le crédit d’impét recherche (CIR). |_ U X U R Y /\ U D | O
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BILAN =

ACTIF 31/12  31/12  30/06 PASSIF 31/12  31/12  30/06
Données en M€ - Normes francaises 2020 2021 2022 Données en M€ - Normes francaises 2020 2021 2022
Actif immobilisé 2,8 31 3,0 Capitaux propres 0,6 0,3 0,5
Actif circulant 4,7 5,9 6,4 Dettes financiéres 1,0 3,7 4,9
dont stocks 2,5 3,9 4,6 dont PGE 0 16 2,7
dont créances clients 1,7 1,5 0,8 . .
Compte courant maison mere 3,9 3,0 1,4

Disponibilités 1,7 1,7 0,7 Autres passifs 3,8 3,6 3,2
Total actif 9,2 10,6 10,0 Total passif 9,2 10,6 10,0
* Accroissement des stocks : 3,9 M€ a fin 2021 et 4,6 M€ a fin » Dettes financiéres a fin juin 2022 :

juin 2022 (phénoméne de saisonnalité avec un pic annuel a 0 2,7 M€ de PGE o 0,85 M€ d’emprunts bancaires

fin juin, politique de surstockage temporaire lié a la tension o 1,15 M€ d’avances en devises (sans covenant)

sur les approvisionnements de composants) (ligne renouvelables) o 0,3 M€ d’assurance prospection
* 1,7 M€ de trésorerie disponible au 31 décembre 2021 + 1,4 M€ de compte courant Cabasse Group a fin juin 2022

MONTANT DES DEFICITS REPORTABLES AU 30 JUIN 2022: 20,9 M€
LUXURY AUDIO
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STRATEGIE
& AMBITIONS




AXES STRATEGIQUES

1 Construire la plus large gamme du marché
du Luxury Wireless Home Audio

2 Accroitre et renforcer la présence commerciale
a 'export, notamment via des distributeurs

Accompagner des grandes institutions du luxe
dans le développement de leur griffe audio

CONQUERIR LE

LEADERSHIP MONDIAL
DU LUXURY WIRELESS
HOME AUDIO

LUXURY AUDIO
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CONSTRUCTION DE LA PLUS LARGE GAMME DU MARCHE

LUXURY WIRELESS HOME AUDIO

MONTEE EN PUISSANCE DES VENTES SOUS L’EFFET
DU DEVELOPPEMENT DE LA GAMME THE PEARL
Chiffre d’affaires en M€ 5 produits
3 produits
5,2
1 produit 2 produits
3,3
49 51
3,8 3,9
2018 2019 2020 2021
. THE PEARL COLLECTION
GAMMES PASSIVES (HORS ACCORDS OEM)

THE PEARL :
OBJECTIF DE COMMERCIALISATION DE DEUX NOUVEAUX
PRODUITS MAJEURS PAR AN

* Modéle de développement basé sur la mise sur le marché de
produits avec un potentiel de 1 M€ a 2 M€ de chiffre d’affaires/an

* Durée de vie des produits dans le High-End Audio : 7a 10 ans

GAMMES PASSIVES :
DEVELOPPEMENT VERS L’AUDIO CONNECTE

* Classic vers Classic Connected
* Home Cinéma

* Sur mesure - intégration

LUXURY AUDIO [



NOUVEAUTE 2022 : CENCEINTE RIALTO

*HELD : High Excursion Low Distorsion (haute excursion faible distorsion)

**DEAP : Digital Enhancement of Acoustical Performance (amélioration numérique des performances acoustiques)

RIALTO, LE PREMIER SYSTEME CABASSE HI-FI
SANS FIL DANS UN FORMAT BIBLIOTHEQUE

Premiéres enceintes actives connectées dans un format classique bibliotheque

Haut-parleurs de graves brevetés HELD capables de délivrer des basses
puissantes, profondes, précises et surtout sans distorsion

Trois haut-parleurs coaxiaux

Synergie parfaite entre 'amplification et les haut-parleurs via la technologie
brevetée DEAP qui permet d’exploiter toute la puissance d’amplification
disponible, pour un rendu des « crétes » sans distorsion

Son calibré grace a la calibration automatique de salle, brevetée Cabasse

Compatibilité avec tous les systémes connectés Cabasse, dont notamment la
gamme lifestyle THE PEARL

Controleur intégré tactile et évolutif avec écran LCD couleur

Prix public indicatif: 2990 € TTC

LUXURY AUDIO [



NOUVEAUTE 2022 : CAMPLIFICATEUR ABYSS =

ABYSS, AMPLIFICATEUR HI-FI STEREO CONNECTE POUR UNE
IMMERSION TOTALE AU COEUR DU SON HAUTE RESOLUTION

Amplificateur connecté haute-résolution pour magnifier le son de toutes les
enceintes passives, et notamment les enceintes colonnes et bibliotheques haut de
gamme

» Toutes les technologies d’innovation acoustique Cabasse et les technologies
d’amplification pour un son sur mesure

Technologie brevetée DEAP*** qui assure une synergie parfaite entre "lamplification
et les caractéristiques des haut-parleurs

+ Ecoute de toutes les sources et toutes les plateformes musicales en stéréo, et prise
TV afin de vivre chaque film avec une dynamique incroyable.

* Inter-compatibilité avec tous les autres systémes Cabasse connectés pour un son
haut de gamme partout dans la maison

* Controleur intégré tactile et évolutif avec écran LCD couleur

* Prix public indicatif: 1690 € TTC

***DEAP : Digital Enhancement of Acoustical Performance (amélioration numérique des performances acoustiques)

LUXURY AUDIO [



ACCELERER NOTRE ACTIVITE A PEXPORT VIA LES DISTRIBUTEURS

ACCROISSEMENT DE L’ACTIVITE A PEXPORT 2 O

en % du chiffre d’affaires

N

accords de distribution signés
depuis début 2021 pour accélérer
le développement

+80%

0,
68% 23 de chiffre d’affaires
? a ’export visé a long terme
2019 2021 Zones cibles
. Amérique du nord (Etats-Unis, Canada)
O . Asie (Corée du Sud, Japon, Chine, Singapore)
FRANCE EXPORT

. Australie

. Europe du Nord (Finlande, Suéde, Grande Bretagne)

LUXURY AUDIO



COLLABORER AU DEVELOPPEMENT
DES GRIFFES AUDIO DE GRANDES

INSTITUTIONS DU LUXE >
Co
< OPORAT
GOUT

Haute-gastronomie

LES SENS @
DU LUXE

OX

OUIE
VUE ?
Haute-couture, joaillerie,
horlogerie

N
N
TOUCHER
Maroquinerie, sellerie

Collaboration dans le
développement des
collections de solutions
audio hautes performances
de maisons de luxe

Qualité sonore
exceptionnelle

Matériaux techniques

Design en adéquation avec
la griffe des marques de luxe

Accords de partenariats de
marque et/ou d’ingénierie
acoustique déja signés
avec des maisons de luxe

LUXURY AUDIO




NOTRE OBJECTIF: CONQUERIR LE LEADERSHIP MONDIAL
DU MARCHE DU « LUXURY WIRELESS HOME AUDIO »

o +15% ~15%

de croissance -
de Cabasse de croissance annuelle moyenne

sur la période sur la période 2021-2025
2019-2021

de marge d’EBITDA! normative
a moyen terme

conforme avec la rentabilité
des acteurs du secteur

1 ’EBITDA est défini par le résultat d’exploitation, excluant les dotations aux amortissements des immobilisations et incluant le crédit ’impot recherche (CIR). .
40






OPERATION PROPOSEE

OBJECTIFS DE
L’OPERATION

* Permettre de mieux distinguer
les stratégies des principales activités de
Cabasse Group :

o Chacon & DIO Home : stratégie « Smart
Home » , avec des produits grands
publics, distribués au sein d’enseignes de
grande distribution (GSA, GSB, GSS)

o Cabasse : stratégie « Luxury Wireless
Home Audio », avec des solutions haut
de gamme, distribuées par des réseaux
et revendeurs spécialisés

» Doter Cabasse et Chacon & DIO Home
d’une identité indépendante et de leur
propre vie boursiere

* Faciliter allocation d’actifs des
investisseurs : Luxe pour Cabasse,
Distribution pour Chacon & DIO Home

SCHEMA DE
L’OPERATION

o * Cotation directe de Cabasse sur Euronext Growth®
a Paris par distribution de 50,1% du capital de Cabasse
a tous les actionnaires de Cabasse Group

* Distribution exceptionnelle en nature a concurrence de
1 action Cabasse pour 5 actions Cabasse Group

e * Augmentation de capital de Cabasse de 1,5 M€
(hors clause d’extension de 15%) avec suppression du

droit préférentiel de souscription et par offre au public, au

prix de souscription de 9,42 € par action

« Attribution gratuite de bons de souscription d’actions
(BSAgpeLiTe) @ tous les actionnaires de Cabasse (sous
condition de détention de 12 mois sans interruption des
actions Cabasse a compter de la date de réglement-
livraison de I'augmentation de capital)

* 1 BSAgpeLre Pour 10 actions détenues

* 1 BSAgpeLre donnera le droit, pendant une période
d’exercice de 3 ans, a une action nouvelle au prix de
9,42 €

VALORISATION
DE OPERATION

» Ladistribution des titres de Cabasse sera
réalisée sur la base d'une valorisation de
9,7 M€, ayant fait I'objet d'une expertise
indépendante

Valorisation correspondant a la valeur
comptable des titres de Cabasse dans
les livres de Cabasse Group au 30 juin
2022



Nature des actions

Prix de souscription

Modalités de PPoffre

Structure de Poffre

Clause d’extension

MODALITES DE PAUGMENTATION DE CAPITAL (1/3) =

Capital social avant Popération

Société anonyme a Conseil d’administration de droit frangais au capital de 514 250 €, divisé en 1 028 500 actions de 0,50 € de
nominal chacune, toutes de méme catégorie

* Libellé pour les actions : CABASSE

* Code ISIN : FR001400DIY6

* Mnémonique : ALCAB

* ICB Classification : 40203010 - Consumer: Electronics
* Lieu de cotation : Euronext Growth®

9,42 € par action offerte (0,50 € de valeur nominale et 8,92 € de prime d’émission), a libérer intégralement en numéraire au
moment de la souscription

Un nombre maximum de 159 236 actions nouvelles a émettre dans le cadre d’'une augmentation de capital en numéraire
avec suppression du droit préférentiel de souscription, par voie d’offre au public, pouvant étre porté a un maximum de
183 121 actions nouvelles en cas d’exercice en totalité de la clause d’extension.

* Une offre au public en France réalisée sous la forme d’une offre a prix ferme (OPF), principalement destinée aux personnes
physiques :

e Ordres Al : de 1 action jusqu’a 250 actions incluses
e Ordres A2 : au-dela de 250 actions

* Un placement global principalement destiné aux investisseurs institutionnels en France et dans certains pays (a ’exception
notamment des Etats-Unis d’Amérique, de I’Australie, du Canada et du Japon).

En fonction de 'importance de la demande, le nombre initial d’actions nouvelles pourra, en accord avec le Chef de file, étre
augmenté de 15%, soit un maximum de 23 885 actions nouvelles sur la base du prix de I'offre soit 9,42 € par action.

LUXURY AUDIO = .



Cabasse

MODALITES DE PAUGMENTATION DE CAPITAL (2/3) =

Produit brut de ’offre

Engagements de souscription

Engagements d’abstention

et de conservation

Cette augmentation de capital vise a réaliser une levée de fonds d'un montant cible de 1,5 M€, pouvant étre portée a un
maximum de 1,7 M€ en cas d'exercice intégral de la clause d'extension.

Sur la base du prix de I'offre (9,42 € par action), le produit brut de I'émission d'actions nouvelles sera de 751 651,56 €, pouvant
étre porté a 974 999,82 € en cas d'exercice intégral de la clause d'extension. Ce produit brut de I'émission ne tient pas compte
de la souscription a I'Offre par Cabasse Group, d'un montant maximum de 750 000 €, étant donné que cette souscription sera
libérée par compensation de créance certaine, liquide et exigible provenant de son compte courant d'actionnaire.

Plusieurs investisseurs institutionnels et particuliers : 370 K€.

Cabasse Group : un montant maximal de 750 K€, limité a 49,89% du montant total des souscriptions recues a la cloture de la
période de souscription de I'Offre, par compensation de créance et pouvant étre réduit dans le respect des principes d'allocation
usuels.

Membres du Conseil d'administration de Cabasse : 192,5 K€ en numéraire, ayant vocation a étre servis qu'afin d'atteindre si
nécessaire 75% du montant de I'émission initialement prévue et pouvant ainsi étre réduits en totalité.

L’ensemble de ces engagements de souscription représentent 1 125 000 €, soit 75% de I'offre d’actions nouvelles sur la base du
prix de offre de 9,42 €.

Engagements d’abstention de la société : 180 jours calendaires suivant la date de reglement-livraison, sous réserve de certaines
exceptions décrites dans le Document d’Information.

Engagement de conservation de la société Cabasse Group et des dirigeants de Cabasse Group : 180 jours calendaires suivant la
date de reglement-livraison des actions nouvelles dans le cadre de ’Offre, sous réserve de certaines exceptions usuelles.

LUXURY AUDIO =,



MODALITES DE PAUGMENTATION DE CAPITAL (3/3) =

ELIGIBILITE AU DISPOSITIF PEA ET PEA PME-ETI

Cabasse annonce respecter les critéres d'éligibilité au PEA PME-ETI précisés par les dispositions des articles L. 221-32-2
et D.221-113-5 et suivants du Code monétaire et financier.

ELIGIBLE
PEA
mrLA
En conséquence, les actions Cabasse peuvent pleinement étre intégrées au sein des PEA PME-ETI, qui bénéficient des mémes
avantages fiscaux que le PEA classique.

ELIGIBILITE A LA REDUCTION EXCEPTIONNELLE D’IMPOT SUR LE REVENU DE 25%

Les versements au titre de la souscription directe au capital de Cabasse ouvrent droit a une réduction d’impo6t sur le
revenu en application de Iarticle 199 terdecies-0 A du Code Général des Impots.

Jusqu’au 31 décembre 2022, la réduction d’impot est égale a 25% du montant des versements effectués au cours de i
année d’imposition. Les versements effectués (au titre de la souscription a Paugmentation de capital de la société) REDUCTION
sont retenus dans la limite annuelle globale de 50 000 € pour les personnes seules ou de 100 000 € pour les couples.
La fraction des versements qui excéde ces plafonds est reportable et permet la réduction d'impdt au titre des quatre
années suivantes dans les mémes limites. Les souscripteurs personnes physiques pourront, le cas échéant, faire la
demande de l'attestation fiscale auprés de la société, qui la leur délivrera jusqu'a atteinte du plafond Iégal applicable.

D’IMPOT
IR-PME

Les titres dont la souscription a ouvert droit a la réduction d’imp0ot sur le revenu ne peuvent pas figurer dans un PEA
ou un PEA PME-ETI ou dans un plan d’épargne salariale (plan d’épargne entreprise, plan d’épargne interentreprises,
plan d’épargne pour la retraite collectif).

LUXURY AUDIO
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CALENDRIER INDICATIF =

16 novembre 2022

17 novembre 2022

21 novembre 2022

28 novembre 2022

29 novembre 2022

30 novembre 2022

1er décembre 2022

5 décembre 2022
6 décembre 2022

Conseil d'Euronext validant le projet d'inscription sur Euronext Growth®

« Diffusion du communiqué de presse annongant |'Offre

* Publication de I'avis d'Euronext Paris relatif a I'ouverture de I'Offre a Prix Ferme (OPF) et du Placement Global (PG) ainsi qu'a la distribution

* Ouverture de I'OPF et du PG

Assemblée générale mixte de Cabasse Group décidant de la distribution

e Ajustement de la valeur Cabasse Group

» Détachement des actions Cabasse distribuées

* Premiére cotation des actions de la société

Date d'arrété des positions de la distribution

» Reglement-livraison des actions Cabasse distribuées aux actionnaires de Cabasse Group

» Cloture de I'OPF a 17 heures (heure de Paris) pour les souscriptions aux guichets et a 20 heures (heure de Paris) pour les souscriptions sur Internet
* Inscription des actions existantes sur le marché Euronext Growth®

» Début des négociations

e Cloture du PG a 12 heures (heure de Paris)

» Décision de I'exercice éventuel de la clause d’extension

* Diffusé du communiqué de presse indiquant le résultat de 'OPF et du PG ainsi que le nombre définitif d'actions nouvelles et le résultat de 'Offre
» Avis d'Euronext Paris relatif au résultat de I'OPF et du PG

Réglement-livraison des actions dans le cadre de I'OPF et du PG

Inscription des actions nouvelles sur le marché Euronext Growth® Paris

LUXURY AUDIO [



REPARTITION DU CAPITAL =

Apres I'Offre
Emission a 100%
+ Clause d'Extension**

Apreés I'Offre
Emission limitée a 75%*

Apreés I'Offre
Emission a 100%%**

Apres la distribution
et avant I'Offre

Actionnaires Nombre % de Nombre % de Nombre % de Nombre de % de
de titres détention de titres détention de titres détention titres détention
Cabasse Group 513084 49,89% 572 666 49,89% 513084 49,89% 513084 48,92%
Conseil d'administration de Cabasse Group 20122 1,96% 25163 2,19% 20122 1,69% 20122 1,66%
Veom 55270 5,37% 55270 4,81% 55270 4,65% 55270 4,56%
IRDI - SODIREC 5610 0,55% 5610 0,49% 5610 0,47% 5610 0,46%
BNP Paribas Développement 5128 0,50% 5128 0,45% 5128 0,43% 5128 0,42%
Autres actionnaires 11 262 1,09% 11 262 0,98% 11 262 0,95% 11262 0,93%
Alain MOLINIE 40 635 3,95% 56 027 4,89% 40 635 3,42% 40 635 3,36%
Flottant 377389 36,69% 416 801 36,30% 457183 38,50% 480 893 39,69%
TOTAL 1028500 100,00% 1147927 100,00% 1187736 100,00% 1211621 100,00%

* Dans I'hypothese ou les engagements de souscription des membres du Conseil d'administration et de Cabasse Group seraient servis a 100%.
** Dans I'hypotheése oU I'engagement de souscription de Cabasse Group serait servi a 100% et ol les engagements de souscription des membres du Conseil d'administration seraient réduits
en intégralité.
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